CASF: DIP zustava pod svym potencialem,
informace o nové forme sporeni na penzi maji
jen Ctyri Cesi ze sta
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Priblizné 75 % Cechi si na diichod spofi, oviem jen necela tfetina povazuje svou pripravu
na penzi za dostatecnou. Nejvétsi rezervy priznavaji lidé ve véku 36 az 53 let - tedy ti, kteri
by uz méli mit sporeni stabilné nastavené. Nejcastéji nespori mladi do 26 let a lidé se
zakladnim vzdélanim, coz muze do budoucna vytvaret znacné socialni napéti.

Naopak nejlépe pripraveni se citi vysokoskolaci. Data potvrzuji, ze pravé finan¢ni gramotnost hraje
zasadni roli v ochoté vytvaret si rezervy na stari. Vyznamné rozdily se ukézaly také mezi Zenami a
muzi. Zatimco tietina muZi povaZuje své sporeni za dostate¢né, u Zen je to jen Gtvrtina. Zeny navic
Castéji uvadeéji, ze nespori vubec - a to navzdory tomu, Ze jsou ¢astéji ohrozeny niz$im diichodem.
Vysledky tak podtrhuji potrebu cilené osvéty. ,Je zr'ejmé, Ze Zeny i mladi lidé zaostdvaji ve financni
pripravé na stari. Jde o skupiny, které pritom budou v diichodovém systému patrit k
nejzranitelnéjsim. Pokud chceme dlouhodobé udrzitelny diichodovy systém, musime jim nabidnout
vic nez jen teoretické informace - potrebuji dostupné financni poradenstvi, praktické ndstroje a
divéru, e jejich tsili bude mit smysl,“ komentuje data Marek Cernoch, vykonny teditel CASF.

Lidé spori na penzi predevsim kvuli obavam

Hlavnimi impulsy pro sporeni na diichod jsou nejcastéji obavy z nedostate¢ného statniho
zabezpeceni a vlastni zdjem o financni budoucnost. Lidé tak reaguji bud na nejistotu systému, nebo
na snahu mit své finance pod kontrolou. Vyznamnou roli v této oblasti sehrava také doporuceni
finanéniho poradce, méné ¢asto pak doporuceni pratel.

Mezi mladymi do 26 let je patrny vliv rodiny a pratel, zatimco nabidky zameéstnavatele tuto skupinu
oslovuji minimalné. Muzi ¢astéji uvadéji jako motivaci vlastni iniciativu, Zeny naopak vice spoléhaji
na rady okoli. Rozdily jsou vidét i podle vzdélani - lidé se zakladnim vzdélanim reaguji spise na
obavy, vysokoskolaci castéji jednaji proaktivneé.

,Vetsina lidi nezacind sporit proto, Ze by méla pldn nebo strategii, ale protoze se boji 0 svou
budoucnost. To je signdl, Ze verejnosti chybi jistota i opora v tom, jak se na dichod pripravit. Pokud
chceme, aby lidé sporili systematicky a s divérou, musime jim nabidnout jasné informace, dostupné
ndstroje a vetsi podporu pri rozhodovdni. A ukazuje se, Ze kritickd je v této oblasti i role financniho
poradce - ten miize v pokrocilych ndstrojich modelovat riizné scéndre vyvoje a presvédcit klienta,
aby systematické sporeni na penzi neodklddal,” dodavéa Cernoch.

DIP zustava pro vétSinu verejnosti neznamym pojmem

Dlouhodoby investi¢ni produkt (DIP), ktery stat zavedl jako novy nastroj pro sporeni na penzi, zatim
zustava mimo hlavni pozornost verejnosti. Vice nez tretina lidi o ném vubec nic nevi a dalsi
vyznamna cast zna pouze jeho nazev bez konkrétniho obsahu. Skutecné dobre se v produktu
orientuje jen maly zlomek respondentu.

Znalost DIP roste s urovni vzdélani a je vyrazné vys$si u muzu nez u zen. Vékové je nejvice
informovana skupina lidi mezi 27 a 44 lety, ale i zde prevazuje povrchni nebo nedostate¢na znalost.
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,Zavedeni DIP byl krok spravnym smérem, ale jeho vyznam zustdvd zatim nevyuzity. Verejnost o ném
nevi, nerozumi mu a nemd dtivod se o néj zajimat. To je promarnénd prilezitost. Pokud stdt néco
nového nabidne, musi to také vysveétlit. A pravé zde je prostor i pro financni poradce, aby produkt
dostaly k lidem a srozumitelné vysvétlili,” dopliuje Marek Cernoch.

Pri sporeni na diichod mimo statni systém lidé nejcastéji vyuzivaji dopliikkové penzijni sporeni. Vedle
néj se vsak stale hojné objevuji i konzervativni formy jako stavebni sporeni nebo sporici ucty.
Investice do podilovych fondu, akcii ¢i nemovitosti vyuziva vyrazné mensi ¢ast verejnosti. Z dat
vyplyva, ze ¢im vyssi vzdélani, tim Castéji lidé voli investiCni nastroje. U vysokoskolaku je napriklad
vyuzivani doplnkového penzijniho sporeni nejrozsirenéjsi. Nejmladsi skupiny maji naopak k
produktiim pro dlouhodobé sporeni vlazny vztah - ¢asto nespori viibec, nebo voli snadno dostupné
formy bez poradenstvi.

Sluzeb finan¢nich poradcu vyuziva témér polovina populace

Financ¢ni poradci sehravaji pri sjednavani penzijnich a investi¢nich produktt vyznamnou roli.
Produkty pres finan¢ni poradce si sjednala témér polovina respondentu. Dalsi tietina lidi produkty
vyuziv, ale sjednali si je samostatné. Pétina respondentt pak nevyuziva zadny z téchto produktd, a
tudiz s poradcem neprisla do kontaktu vibec. Z dat vyplyvd, Ze poradci maji silnéjsi vliv u muzi a u
lidi s vy$sim vzdélanim. Vyrazné rozdily jsou vidét i podle véku - s pribyvajicim vékem roste podil
téch, kteri maji produkty sjednané pres poradce. Mladsi ro¢niky naopak castéji zustavaji mimo
jakykoli systém pripravy na duchod.

»Nasi clenové rocné zprostredkuji desitky tisic smluv na produkty dlouhodobého sporeni. Bez jejich
kazdodenni prdce v terénu by velkd cdst klientt ztstala zcela bez zabezpeceni na stari. Potvrzuje se,
Ze externi distribuce neni jen dopliikem systému - ale jeho nedilnou a nezastupitelnou soucdsti,”
uzavird Marek Cernoch, vykonny reditel CASF.

Vyzkum byl realizovdn v ¢ervnu 2025 na reprezentativnim vzorku 1011 respondenti ¢eské populace
ve véku 18 - 45 let. Vyzkum byl realizovan pomoci Instant Research IPSOS.

O CASF

Ceska asociace spole¢nosti finan¢niho poradenstvi a zprostredkovani (CASF) reprezentuje trh
financniho poradenstvi pri tvorbé nové legislativy a regulace, zaroven vyviji vyznamnou
samoregulacni a analytickou ¢innost. Jde o sdruzeni, které zastupuje vét$inu financnich poradct a
zprosttedkovatell v CR a je tak jedinym relevantnim reprezentantem tohoto odvétvi. V ¢ele Asociace
stoji predstavenstvo, kde jsou osobné tcastni nejvyznamnéjsi hraci trhu a dalsi vyznamné osobnosti.
Strukturu Asociace dale tvori rada a odborné pracovni skupiny, ve kterych jsou zastoupeny vSechny
clenské spolecCnosti.

Clenské spole¢nosti CASF: Allfin Pro Holding a.s., Broker Consulting, a.s., Broker Trust a.s.,
Bohemika a.s., Cleverty Invest s.r.o., Comfort servis Plzen s.r.o., DatalLife, s.r.o., eDO finance, a.s.,
Fingo s.r.o., FEDS s.r.o., Swiss Life Select a.s., Froglet, s.r.0., Generali Ceska Distribuce a.s., In
Investments a.s., INTERLIFE, s.r.o., JPL SERVIS, s.r.0., KAPITOL, a.s., KZ FINANCE, spol. sr.0.,
MONECO, spol. s . 0., M.S.QUATRO, s.r.o., NWD Finance, a.s., OVB Allfinanz, a.s., OK KLIENT a.s.,
Partners Financial Services a.s., Prosperity Financial Services, a.s., RUBIKONFIN a.s., SMS finance
a.s., SAB servis, s.r.0., ZFP Akademie, a.s. Pridruzeni ¢lenové: Evropska asociace financniho
planovani Ceské republika, VECTOR Certifikace s.r.o., Vysoka $kola finanéni a spravni, a.s.
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