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Projekt Pazoury si klade za cil vyvinout a dostat do prodeje bézkarské rukavice s maximalni
efektivitou a bez kompromisu, které budou moci vyuzit i vircholovi zavodnici. Rukavice

budou mit inovativni prvky pro zlepseni vykonu a komfortu pri jizdé. Start-up rozjizdéji
zavodni bézci na lyzich Tomas LukesS z Ekonomické fakulty TUL a Michal Novak.

»~Motorem pro nds bylo, Ze z praxe velmi dobre zndme problémy zdvodnich rukavic. Chtéli jsme na to
reagovat a zacit vyrabét takové rukavice, které budou bezezbytku a bez kompromist bézkartum
vyhovovat. Nasim cilem je prémiovy produkt navrzeny s ohledem na nejvyssi moznou efektivitu a
dlouhodobou Zivotnost. Cilime na kazdého lyzare, ktery touzi po maximdlnim pozitku z jizdy na
lyzich,” rika Tomas Lukes.

Pazoury spolupracuji s japonskou firmou Toray, jez vyrabi Spickové a vysoce odolné materidly.
Rukavice bude start-up Sit pro muze i zeny. ,Jednou z potizi bézkarskych rukavic, kterou chceme
resit, je, Ze nevydrzi. Projevi se velky odér rukavic, protozZe jsou vyrobené z méné kvalitnich
materidli. Nase materidly budou naproti tomu spickové a degradovat nebudou. Rukavice také zajisti
dobrou tepelnou izolaci a vybornou prodysnost,” dodava Michal Novak.

Specifickd ma byt i konstrukce, aby se rukavice pri zabérech neposouvaly a nezpusobovaly
mikroporanéni. Pazoury na vyvoji prototypu spolupracuji s Fakultou textilni TUL.

Prvni rukavice by se na trh mély dostat uz letos, pricemz prodej pobézi pres e-shop. Cena jednoho
paru by se na trhu méla pohybovat kolem 2300 korun.

Postupné se Pazoury chtéji dostat i na stredoevropsky a skandinavsky trh. ,Nasi velkou vyhodou je,
Ze mdme primy dosah na béZeckou komunitu, kterd ndm pomtize i s propagaci,” 1i¢i Michal Novak.

Vitézny start up ziskal 50 tisic korun, 10 hodin mentoringu v hodnoté 20 tisic a divokou kartu do
podzimniho inkubac¢niho programu Vykop v hodnoté 10 tisic korun. Ceny vénovala Nadace Jablotron,
Nadace Preciosa a Lipo.Ink.

Pujcovat si obleceni a Setrit planetu

Mamaya, projekt studentky prvniho ro¢niku navazujiciho studia na Fakulté textilni TUL Terezy
Odvarkové, chce nabizet prondjem téhotenského a détského obleceni podobné udrzitelné smyslejici
komunité maminek. Porotci prirkli Mamaye druhé misto.

Hlavni myslenkou Terezy Odvarkové je, ze téhotenské a détské obleceni lze vyuzit po velmi kratkou
dobu. Naproti tomu autorka projektu chce, aby jeden kus obleceni poslouzil co nejvice maminkam a
nekoncil tak rychle v bazaru nebo v kontejneru na textilni odpad a nasledné na skladce. Nabizi
pronajem obleceni jen na dobu, kdy bude potreba. Po vraceni muze textil slouzit dal a Setrit tak
misto, penize i planetu. ,Proc¢ kupovat obleceni, které vyuzijete jen na chvili?,” poklada Tereza
reCnickou otazku.

Prizkumenm zjistila, Ze o tento typ sluzby je u urdité skupiny maminek zna¢ny zajem. ,V Cesku nic
takového neni. Prondjem détského obleceni funguje napriklad v Anglii. Tam pracuji na principu



subscription, kdy zdkaznici plati mésicné fixni ¢dstku, za kterou si mohou vybrat urcité mnozstvi
produktii. O tomto modelu také premyslim, ale z priuzkumi mi vyslo, Ze je spis$ zdjem na
jednordzovou platbu,” vysvétluje Tereza Odvarkova.

Céstka by se odvijela od typu oble¢eni. Jina cena by byla za dupacky, jina za détskou bundu a jina za
téhotenské kalhoty. Tereza ale pocita s tim, ze pujde o 15 procent vyrobni ceny. ,Za tuto sumu neni
stdle zakaznik schopen si obleceni koupit, takze prondjem pro néj bude pordd atraktivneéjsi.”

Britsky model podle Terezy Odvarkové dokaze jeden kus obleceni vracet do obéhu az sedmkrat. S
kazdym dalSim cyklem se ¢astka za prondjem snizuje. To, v jakém stavu se oblec¢eni bude vracet a
kolik cyklu ve skutecnosti v ¢eskych podminkach vydrzi, musi vSak ovérit az ostra praxe.

V prvni fazi Tereza zamysli, ze oblec¢eni vyrobené v Evropé bude nakupovat od certifikovanych
dodavatelll. Pozdé&ji by rdda rozjela vlastni vyrobu v Ceské republice. ,Presné datum rozjezdu jesté
nevim, ale napad nosim v hlavé dlouho a soutéz mé hodné namotivovala. Chci zacit a pujdu do toho
co nejdriv,” rika Tereza.

Za druhé misto si diky podpore Nadace Jablotron a Nadace Preciosa autorka ndpadu odnesla 30 tisic
korun.

Chytry psi obojek s aplikaci pro identifikaci psa, monitoring jeho pohybu a zdravotniho stavu
TailTracker skoncil na tretim misté. Ziskal také nejvic hlast od divaki findlového vecera - cenu
Milacek publika. Autorovi ndpadu Davidu Karnikovi nalezi 20 tisic korun od Nadace Jablotron a
Nadace Preciosa a mentoring v hodnoté 15 tisic korun.

Zatim z{stava jen u napadu, na svété je jen zjednoduSeny prototyp. Porota vSak ocenila, Ze jde o
jasné definovany produkt s velkym potencidlem. Pokud se jej podari dotdahnout do konce, najde si své
priznivce.

,Psich obaojkii na monitoring zvirete je spousta, ale zaméruji se jen na urceni polohy psa a
jednoduché metriky, jako jsou spdlené kalorie a uslé kroky. Uz ale neméri zdravi psa, nevyhodnocuji
statistiky a nepredikuji nemoci. Nejsou tak komplexni a nenabizeji takovou skdlu véci,” li¢i sviij
napad David Karnik, student prvniho ro¢niku navazujiciho studia Ekonomické fakulty TUL, jenz se
vyrobou chytrych zarizeni zabyval uz ve své bakalarské praci.

Rika, 7e miluje technologie i psy a v obojku obé své va$né skloubil. ,Komunikace pobézi z obojku do
serveru a z néj pak do mobilniho telefonu majitele psa. Pokud dojde k néjaké zmené, at uz polohy psa
- napriklad pes utece ze zahrady - nebo jeho zdravotniho stavu - jeho biologické hodnoty nebudou v
normdlu - server to vyhodnoti a posle upozornéni uzivateli,” vysvétluje David.

Prototyp zatim méri GPS polohu a ukazuje jednoduchou identifikaci zvirete, komplexni zatizeni s
mérenim biologickych hodnot zatim David nevyrobil. ,Mdm v pldnu pracovat na projektu postupné a
pomalu, protozZe se zatim potrebuji soustredit na skolu a na diplomovou prdci. V. mém detailné
pripraveném pldnu ale pocitdm s tim, Ze po roce intenzivni prdace miizu v$e spustit a zacit proddvat.
Podminkou je samozrejmé také pocdtecni investice.”

Cenu za nejvetsi spolecensky prinos, kterou udéluje Ekonomicka fakulta, ziskal projekt
automatického dévkovace 16kii MediBuddy. Petra Bachtikova, Jana Hlava¢ova a Vojtéch Sip z EF
cilili ve svém projektu predevsim na soukroma zdravotnicka zarizeni, kde mize jejich napad
zefektivnit proces podavani 1éki, snizit chybovost a Setrit Cas zdravotnikum. Vize pocita s
propojenim karty pacienta a elektronickymi recepty.

Trojice student ve své prezentaci poukazala na zvysujici se problém s nedostatkem sester. Jen v



Ceské republice chybi pres tfi tisice zdravotnich sester. Studentsky ndpad zaroven dokaze
eliminovat chyby pri medikaci. ,Reportovand chybovost pri poddvdni léki se podle Mezindrodni
zdravotnické organizace pohybuje mezi dvéma az osmi procenty. MediBuddy Setri az osmdesdt
procent casu straveného rucni pripravou 1éki a eliminuje riziko lidské chyby, k niz pri tomto procesu
mtuiZe dojit. Sestra jen na displeji zvoli pacienta a MediBuddy automaticky pripravi léky, které ma
dany pacient dostat,” zaznélo béhem prezentace.

Prototyp jesSté neexistuje. Autori ndpadu se chtéji spojit se strategickym partnerem, ktery by projekt
zafinancoval. Business model pocita s tim, Ze by se automaty zajemctum pronajimaly.

Projekt MediBuddy uz loni zvitézil v ,,EIT Health Innovation Days 2024“ - ideathonu, ktery byl
zamereny na vyvoj inovaci pro péci o osoby s Alzheimerovou chorobou. Vitézstvim v soutézi si tehdy
péticlenny tym zajistil ucast v mezinarodnim finale soutéze v Budapesti.

V leto$nim 11. ro¢niku Start-up TUL postoupilo do findle 10 tymu z péti fakult, pricemz k prezentaci
pred porotou nastoupilo 9 tymu. Organizatori rozdali ceny v hodnoté vice nez 170 tisic korun.

Celouniverzitni soutéz hleda ve studentech vSech fakult podnikavého ducha a kreativni formou je
chce motivovat k zalozeni firmy nebo k vedeni vlastniho projektu. Soutéz si organizuji sami studenti
v ramci Student Business Clubu pri TUL (SBC).

Studenti a studentky se postupné uci, jak pripravit kvalitni business plan a do cile je vedou mentofi z
rad podnikatelll a manazeru. Vrcholem jejich snazeni je finale, kde se v sedmiminutové prezentaci
postavi se svym projektem pred porotu. V dalSich sedmi minutéch ¢eli studenti otdzkam porotc.

,Vice nez polovina vyhercti nasi soutéze za¢ne podnikat. V pruméru dokdzeme kazdy rok generovat
jednu firmu, kterd ma potencidl trzeb v desitkdch miliont korun. DileZité také je, Ze najdeme
projekty, které se uchyti v socidlni ¢i kulturni sfére a ovlivnuji Zivoty tisict lidi nejen v Libereckém
kraji,” rika vedouci SBC Ondrej Mos.

,Kdyz porovndm dnesek se zacdtky pred jedendcti lety, kdy jsme soutéz rozjeli, je videt, Ze jde
turoven nahoru. Prezentace jsou profesiondlnéjsi. Co ale ztstdvd, je vdser a nad$eni, s jakym
soutézici predstupuji pred porotu. To je strasné dilezité, protoze to ddvd motor studentskému usili a
smysl celé soutézi,” rekl spoluzakladatel soutéze a letosni porotce Jaroslav Demel z EF.
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