Export stoji na dovere a riadeni rizik
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Komentar generalneho riaditela Eximbanky Rastislava Podhorca pre Hospodarske noviny o
exportnom spravani slovenskych firiem.

Slovenské firmy neposobia v jednoduchom prostredi. Obchod ovplyviuju geopolitické konflikty,
rastice regulacné poziadavky, meniace sa dodavatelské retazce aj tlak na diverzifikaciu trhov.
Napriek tomu domadci exportéri nestracaju ambicie a hladaju nové prilezitosti doma aj vo svete.

Vysledky Exportného barometra Eximbanky 2026 ukazuju, ze uspech na zahrani¢nych trhoch
nezavisi primarne od ziskania nového zakaznika. Najvac¢sou prekazkou pri exporte je podla
respondentov vyhladanie alebo overenie spolahlivého obchodného partnera, ktoré oznacilo 26,9
percenta opytanych. Firmy tak CastejSie rieSia otazku déveryhodnosti partnerov nez samotny
nedostatok obchodnych prilezitosti. Nasleduju financné rizika a platobné podmienky, ktoré za
vyznamnu vyzvu povazuje 20,4 percenta respondentov. Délezitu tlohu zohravaju aj regulacné,
legislativne a certifikacné poziadavky. Rovnaky trend vidime aj pri vybere lokalneho partnera na
zahrani¢nom trhu. Firmy najviac ocenuju znalost miestneho trhu, doveryhodnost partnera a
schopnost budovat dlhodobé obchodné vztahy. Cena alebo rychlost vstupu na trh pritom zohréavaju
podstatne mensiu ulohu.

Prieskum zaroven ukazal, Ze slovenské firmy pristupuji k exportu zodpovedne. NajcastejsSie riadia
rizika dokladnym preverovanim partnerov, ktoré vyuziva takmer 28 percent respondentov. Dolezité
su aj kvalitné zmluvné zabezpecenie, nastavenie platobnych podmienok a prieskum trhu. Exportéri si
uvedomuju, Ze uspech v zahranici nie je otdzkou nahody, ale systematickej pripravy. Pozoruhodné je,
ze rovnaky odkaz zaznel aj v odporucaniach skusenych exportérov. Takmer tretina respondentov radi
firmam zacinat vyberom kvalitného partnera a budovanim dlhodobého vztahu. Dovera sa tak stava
spoloénym menovatelom uspechu naprie¢ celym exportnym procesom.

Pre Eximbanku je to dolezity signal. Vysledky potvrdzuju, Ze firmy pri expanzii na zahrani¢né trhy
potrebuju nielen financovanie, ale aj i¢inné nastroje na riadenie exportnych rizik. Prave schopnost
bezpecne obchodovat, chranit sa pred nezaplatenim ¢i politickymi a teritoridlnymi rizikami je dnes
jednym z predpokladov uspechu na zahrani¢nych trhoch. V Case rastucej globalnej neistoty sa dovera
stava jednou z najcennejsich komodit medzinarodného obchodu a schopnost budovat déveryhodné
partnerstva bude ¢oraz viac rozhodovat o uspechu slovenskych exportérov.
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