Nadseni je v advokacii nutnym
predpokladem, rikaji Katerina Trzaska a
Martin Stancik z Havel & Partners
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Dulezita je organizovanost, vSe dalsi se da naucit, rikaji zastupci Havel & Partners, senior
advokatka Katerina Trzaska a counsel Martin Stancik.

Trzaska v Havel & Partners pusobi v pozici senior advokatky a specializuje se na obCanské pravo,
pravo dusevniho vlastnictvi, smluvni pravo ¢i potravinové pravo a v posledni dobé pusobi ve relativné
nedavno otevrené frankfurtské kancelari Havel & Partners. Stancik je v kancelari counselem a
soustredi se na oblast bankovnictvi, financi a kapitélovych trhu.

Cesta obou hostu k sou¢asnym specializacim byla dosti odli$na. U Stancika je to prirozeny vysledek
zajmu, ktery projevoval uz na vysoké skole, nebot k pravim si postupem ¢asu pribral i studium
ekonomie. Vyhody této kombinace vidi ¢im dél zretelnéji. ,V prubéhu kariéry si uvédomuji stdle
silnéji tu pridanou hodnotu. Je velkd vyhoda vidét problémy, s nimiz klienti prichdzeji, nejen z
pravniho pohledu, ale i v Sirsi perspektive,” popisuje.

Zabér Kateriny Trzaska se zda byt neomezeny, ale nalepce vSeumélkyné se sama brani. ,Mize se
zddt, Ze délam vSechno, ale tak tomu neni. Smluvni agendu povazuji za zdklad, ktery by mél umét
kazdy pravnik ¢i advokdt. Mé srdcovky jsou prdvo dusevniho vlastnictvi a potravinovd regulatorika,”
vysvétluje Trzaska. K oboru dusevniho vlastnictvi se dostala béhem pobytu v Némecku. ,Délala jsem
v Mnichové u mezindrodni kanceldre sest let na pozici paralegal v patentovém a zndmkovém tymu.
Teprve potom jsem se v Cesku stala advokdtkou a tato specializace tak byla prirozenou volbou,*
priblizuje. Naopak potravinovou regulaci si nevybrala. ,Byla jsem oslovena partnerkou nasi
kanceldre Katerinou Slavikovou, zda bych se toho neujala a jd souhlasila,” dodava.

Porad je to proces

V Stancikové pracovnim portfoliu stéle vice posiluje oblast fintech, vcetné regulace kryptoaktiv. ,V
poslednich letech tato oblast velmi roste a bavi mé na tom pestra klientskd zdkladna. Pracujeme jak
pro velké klienty typu bank a financnich instituci, tak pro nové hrdce z rad mensich firem, kteri se
doposud s regulaci nepotkali,” tika Stancik.. Konkrétnimu typu klienta je pak treba prizpusobit se pri
formulovani pravni rady ,Je trieba se prizptisobit tomu, jakym jazykem klient hovori. Myslim, Ze se
nam to dari, protoZe poptdavka po nasich sluzbach raketove roste,” uvadi.

Zatimco Stanc¢ik nikdy nemél k ,byznysu” klientt u svych specializaci daleko, Trzaska se zejména v
oblasti potravinového prava musela v poslednich dvou letech do nitra tohoto odvétvi teprve ponorit.
,Kazdy den a s kazdym novym klientem se ¢lovék ten byznys uci. Pordd je to proces. DilezZité jsou
dvé véci - mit nad sebou sprdavného ¢lovéka, ktery vam otevre dvere a pomuze vam s pochopenim
toho byznysu a druhd véc je, Ze ten byznys musite svym zptisobem vést a starat se o néj. Tim ho
pochopite,” predklada recept senior advokatka. Se smichem vSak odmita variantu, Ze by byla
schopna se ,z fleku” chopit rizeni potravinové firmy.



Prirozeny vyvoj

Pro nastupujici generaci pravnikl a advokatu, kteri premysleji o tychz specializacich, maji hosté
podcastu nékolik doporuceni. Pro uspéch v oblasti fintech je podle Stanc¢ika potreba vic nez jen elan.
»Nadseni a chut nestaci, ale jsou nutnym predpokladem pro tspéch. Advokacie je ndaro¢né povolani a
nadsenti je dulezité, abyste mohli fungovat dlouhodobé. Tvrdou praci pak ziskavate dovednosti,” Tiké
counsel Havel & Partners.

S tim, Ze nadSeni je nutny zéklad, souhlasi i Trzaska v kontextu svym specializaci. ,Prdve pro tak
kreativni obor, jako je dusevni vlastnictvi, je to skvély vklad. Dalsi podstatnou vlastnosti je
organizovanost. Vse ostatni muzeme naucit, specifické predpoklady potreba nejsou,” mysli si.
Dodava, Ze jednou z jejich velkych ambici je zapdlit pro své specializace také juniory v kancelari.

Pravé vedeni juniornich advokati jiz spada ¢aste¢né do jejich manaZerskych kompetenci. Ze se z
advokata stava manazerem, povazuje Stancik za prirozené. ,S pribyvajicimi zkusenostmi logicky
ubyva pripravy prdvnich dokumentt ve prospéch vedeni tymu a zakdzek, véetné financni discipliny
kazdé zakdzky,” komentuje.

Také Trzaska vnima sviij plynuly prerod v lidryni za prirozeny. ,Je to jedna z podminek kariérniho
vzestupu. Role senior advokdta s sebou prirozené nese leadership, byt ne na top turovni,” uvddi. Za
prirozenou lidryni, kterd jen cekala na adekvdtni legitimaci, se vSak nepovaZuje. ,Nejdrive jsem
ziskdvala sebevédomi sama pro sebe a svou prdci. Pak jsem zjistila, Zze mohu délat jesté néco navic, a
kdyz jsem pak dostala moznost vést tym, nenapadly mé zZadné diivody, pro¢ by to tak nemélo byt,"
rikd Trzaska.

Co jesté v podcastu zaznélo

Co délaji pro to, aby ve svych expertizach sli s dobou? Jaké vlastnosti jsou potreba, aby advokat mohl
pomyslet na to, Ze postoupi do manazerskych pater? A jaké je zastupovat ve Frankfurtu ¢eskou
advokatni kancelar? I o tom byla re¢ v podcastu Lex Elite, ktery se zaméruje na to nejpodstatnéjsi v
tuzemské pravni extralize.

https://www.havelpartners.cz/nadseni-je-v-advokacii-nutnym-predpokladem-rikaji-katerina-trzaska-a-
martin-stancik-z-havel-partners
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