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Slovenski exportéri povazuju za kliuc k uspechu na zahrani¢nych trhoch spolahlivych
partnerov, znalost miestneho prostredia, dokladnu pripravu a odvahu. Vyplyva to z
Exportného barometra Eximbanky 2026, ktory mapoval skusenosti, vyzvy, potreby a
odporucania firiem posobiacich v medzinarodnom obchode.

Vysledky prieskumu potvrdzuju, Ze slovenské firmy vnimaju export ako dlhodoby proces zalozeny na
dovere, kvalitnych partnerstvach a systematickej priprave. Pri vstupe na zahrani¢né trhy povazuju za
kliCové najma spolahlivych obchodnych partnerov, bezpeéné obchodné podmienky a kvalitné
informécie o cielovych trhoch.

Za najvyznamnejSiu prekazku pri exporte respondenti oznacili vyhladanie alebo overenie
spolahlivého obchodného partnera (26,9 %). Nasleduju finan¢né rizika a platobné podmienky (20,4
%) a regulacné, legislativne ¢i certifikacné poziadavky (18,0 %). Vysledky naznacuju, ze pri expanzii
na zahranicné trhy firmy najCastejsie riesia otazky suvisiace s doveryhodnostou partnerov,
financovanim a orientaciou v miestnom podnikatelskom prostredi.

Dolezitost partnerstiev sa potvrdila aj pri otazke vyberu lokalneho partnera na zahrani¢cnom trhu.
Respondenti za najdélezitejSie povazuju znalost lokalneho trhu a legislativy (27,5 %), reputaciu a
doveryhodnost partnera (23,7 %) a dlhodobu spolupracu (19,6 %). Vysledky naznacuju, ze slovenski
exportéri pri vybere partnerov uprednostiiuju odbornost, doveru a stabilitu obchodnych vztahov.

Prieskum zaroven ukézal, ze firmy venuju vyznamnu pozornost riadeniu exportnych rizik.
Najcastejsie vyuzivaju dokladny vyber a preverovanie partnerov (27,6 %), zmluvné zabezpecenie a
nastavenie platobnych podmienok (21,5 %) ¢i prieskum trhu a podnikatelského prostredia (18,8 %).
Délezitu tlohu pritom zohravaju aj odborné institucie, ekonomicka diplomacia a lokalne kontakty,
ktoré pomahaju znizovat rizika spojené so vstupom na nové trhy.

,Vysledky Exportného barometra potvrdzuju, ze tispech na zahranicnych trhoch dnes nezavisi len od
kvality produktu alebo sluzby. Rozhodujtica je schopnost ndjst spolahlivych partnerov, porozumiet
miestnemu trhu a efektivne riadit rizikd. Prave v tychto oblastiach zohrdva Eximbanka vyznamntl
ulohu pri podpore slovenskych exportérov pri vstupe na zahranicné trhy a rozvoji ich
medzindrodnych obchodnych aktivit,” uviedol Rastislav Podhorec, generdlny riaditel Eximbanky.

Skusenosti respondentov sa odrazili aj v odporicaniach pre dalSich exportérov. NajCastejSie uvadzali
potrebu vybrat si kvalitného partnera a budovat s nim dlhodoby vztah (30,19 %). Dolezity je podla
nich aj dokladny prieskum trhu, vyuzivanie podpory odbornych institucii a osobné spoznanie



miestneho prostredia. Uspech na zahrani¢énych trhoch tak podla slovenskych exportérov stoji na
kombindcii kvalitnej pripravy, spolahlivych partnerstiev a dobrej znalosti trhu.

Z pohladu exportnych aktivit zostava najvyraznejsie zastipena Eurdpa, pricom firmy zaroven
prejavuju zaujem o dalSiu teritoridlnu diverzifikdciu a vyhladavanie novych obchodnych prilezitosti aj
mimo svojich tradi¢nych exportnych destinacii.

V otvorenych odpovediach respondenti najcastejSie upozornovali na potrebu bezpecnych obchodnych
a platobnych podmienok, vyznam osobnych stretnuti a networkingu, ako aj na potrebu podpory
exportérov zo strany odbornych institicii. Medzi praktické vyzvy, s ktorymi sa stretavaju, patria
najma colnd administrativa, certifikacie, financovanie a preverovanie obchodnych partnerov.

O Exportnom barometri Eximbanky 2026

Prieskum prebiehal v obdobi od 9. marca do 9. juna 2026 formou elektronického dopytovania a
zapojilo sa don 116 respondentov z radov slovenskych exportérov, firiem a zdstupcov
podnikatelského prostredia. Cielom prieskumu bolo ziskat prehlad o exportnych aktivitach
slovenskych firiem, ich skisenostiach, vyzvach, potrebach a planoch dalSej expanzie na zahrani¢né
trhy.

Navstivte nas web.

Sledujte aktuédlne informacie o exporte a zahrani¢nom obchode na nasom Linkedin profile,
Facebooku, Instagrame a Youtube.

O Eximbanke

Eximbanka je ako jediny priamy nastroj Statu na podporu exportu dolezitou sucastou retazca
zodpovedného za presadzovanie hospodarskej politiky krajiny v oblasti vonkajsich ekonomickych
vztahov. Pontka Sirokd Skdalu finanénych produktov spojenych s vyvozom, predovSetkym uverové
poistenie, financovanie a zaruky. Ako Statna exportno-uverova agentira umoznuje vstup slovenskym
exportérom do obchodnych a investi¢nych vztahov, kde komercny finan¢ny sektor prejavuje mensi
zaujem prevziat na seba riziko a plni preto komplementarnu funkciu.
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