Rekordni rok 2024 prinesl rust o 27 %,
pokrocilou automatizaci a expanzi na klicove
trhy
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Klicovym prvkem rustu spolecnosti bylo rozsirovani produktového portfolia, které odpovida
na meénici se potreby trhu a zakazniku. Portfolio se v roce 2024 rozrostlo o 17 % novych
typu produkti, pricemz 58 % z nich tvori produkty vlastnich znacek. Celkem GymBeam
nabizi pres 11 000 produktu, ¢imz se pevné etabloval jako komplexni one-stop shop pro
zdravy zivotni styl. Vedle tradi¢nich kategorii firma expandovala i do novych segmentu,
jako jsou bojové sporty, otuzovani, béh c¢i rehabilitace, a na trh uvedla vice nez 3120
produktovych novinek.

,Neustdle reagujeme na vyvoj trhu a prindsime produkty, které zlepsuji kvalitu zivota nasSich
zdkazniki. Chceme nejen podporovat aktivni Zivotni styl, ale i prichdzet s inovativnimi resenimi v
oblasti vyzivy, funkcnich potravin a zdravi,” rikd Dalibor Cicman, CEO GymBeam.

Vyznamny podil na rustu méla také expanze na klicové evropské trhy. Nejvétsi dynamiku
zaznamenaly regiony DACH, Itdlie a Polsko, kde trzby vzrostly o 342 %, 126 % a 54 %. Zalistovani
produktu na némeckém Amazonu a spolupréace s lokalnimi influencery prispély k posileni znacky na
zapadoevropskych trzich. ,Expanze na zdpadoevropské trhy byla klicovym bodem nasi strategie.
Vysledky, kterych jsme dosdhli v DACH regionu s vice nez 300% ristem, pred¢ily nase oc¢ekdvdni a
potvrzuji, Ze nase produkty i filozofie nachdzeji silnou odezvu i mimo domdci region,” dopliuje
Cicman.

GymBeam zaroven intenzivné investoval do technologickych inovaci a optimalizace provoznich
procesu. Klicovym milnikem bylo spusténi plné automatizovaného skladového systému AutoStore,
ktery umoznil zvysit efektivitu zpracovani objednéavek a lépe vyuzit skladové kapacity. Prvni systém
byl spustén v 1été na plose 625 m2 s 32 roboty a 9 porty. Tato prvni iterace stala 2,9 milionu eur.
Jesté do konce roku se podarilo systém rozsirit na 102 robotl a 16 portt, ¢imz se z néj dari odesilat
pres 10 000 objednévek za den. ,Tyto investice ndm davaji strategickou vyhodu v oblasti logistiky a
jesteé vice posiluji nasi schopnost rust v ramci e-commerce,” tika Cicman.

Soucasti rustu a rozsireni nabidky byla i navazané partnerstvi s vyznamnymi evropskymi
organizacemi bojovych sportu KSW a Oktagon, coz potvrzuje strategii GymBeam byt znackou ,Pro
kazdy sport” a zaroven reagovat na rostouci zajem o bojové discipliny.

Financ¢né spole¢nost pokracovala v upeviiovani své stability a pripravila se na dalsi faze expanze.
Konsolidovana EBITDA dosahla 11,7 milionu eur, zakaznicka zékladna vzrostla na 2,2 milionu
aktivnich zakaznikl a pocet objednavek se meziro¢né zvysil o 23 %. Pro financovani dal$iho rozvoje
si GymBeam zajistil nejvétsi bankovni Gvér v historii firmy, ktery planuje ¢erpat v roce 2025.

,Nase strategické priority pro nadchdzejici obdobi jsou jasné dané - pldnujeme dalsi expanzi
privdtniho produktového portfolia, optimalizaci dodavatelského retézce a investice do vyvoje novych
technologii v oblasti personalizované vyzivy. Verime, ze prave individualni pristup k potrebdam
zdkazniki bude hrat klicovou roli v budoucnosti vyzivy. Jsme odhodldni pokracovat v inovacich,
rozsirovat skladové a vyrobni kapacity a prindset produkty, které pomdhaji lidem zit zdraveji a
aktivnéji,” uzavira Dalibor Cicman.
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