Amazon podporuje malé a stredni podniky pri
vstupu na zahranicni trhy prostrednictvim
marketplace
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Pro ceské firmy je vstup na zahranicni trhy slozity. Vyplynulo to z aktualniho prazkumu
Instant Research , ktery ukazal, ze zatimco 67 % ceskych firem ma zajem expandovat do
zahranici, naprosta vétsina z nich (95 %) povazuje tento proces za slozity. Amazon ve
spolupraci s Profit&Roll, specialistou na e-commerce expanzi, podporuje malé a stredni
podniky pri vstupu na zahranicni trhy prostrednictvim marketplace.

Plan exportu

= Ano, ale zistali jsme pouze u planovéni a pfipravy

® Ano, Expertujeme

Ano, legislativné pfipraveno

Ano, zaloiena pobocka

= Ano, rozjeli jsme zahraniéni marketing

= Ano, pfizpsobili jsme nafe produkty/sluzby pro zahraniéni trh.

m Ano, navazali jsme kontakt s potencidlnimi zahraniénimi partnery.

= Ano, provedl|i jsme prizkum zahraniénihe trhu.

m Ne, zatim jsme v tomto sméru nepodnikli Zadné kroky.

Z pruzkumu pro spolecnost Amazon dale vyplynulo, Ze 92 % dotazovanych podnikatelt by uvitalo
pomoc se startem podnikdni na zahranicnich trzich. Jednou z nejc¢astéji zminovanych vyzev v ramci
tohoto procesu je nedostatecna znalost zahrani¢niho trhu (48 %). Mezi dalsi vyznamné prekazky
patri administrativni zatéz (41 %), legislativni bariéry (38 %), neznalost jazyka (29 %) a nizky
finan¢ni kapitél (27 %). Firmy se vSak obavaji také dalSich faktort, jako jsou ménové riziko (26 %),
silnd konkurence (27 %) nebo vyzvy v oblasti logistiky (24 %).

Podle vysledkl pruzkumu jsou firmy do zahrani¢ni expanze ochotné investovat nejcastéji radoveé
desitky tisic korun (44 %), statisicové investice si mize dovolit jen kazda pata dotdzana firma (22 %).
Pri zahajeni podnikani za ¢eskymi hranicemi by pak podniky nejvice ocenily know-how zkuSenéjsich
0sob v podobné situaci nebo obchodniho partnera.

Co se tyce preferovanych destinaci pro export, vét$ina malych a stfednich podniku by se pri expanzi
zameérila predevsim na sousedni zemé. Némecko je atraktivnim trhem pro 55 % z nich,

nasleduje Slovensko (53 %), Rakousko (48 %) a Polsko (39 %). Zajem je také o zapadni Evropu (32
%), pripadné Severni Ameriku (10 %).



Marketplace jako cesta k zahranicni expanzi

Usnadnéni vstupu na zahrani¢ni trhy nabizi malym a stfednim podnikiim spole¢nost Amazon, kterd
jiz dva roky spolupracuje s agenturou Profit&Roll. Spole¢né podnikatelim a firmam nabizeji
komplexni sluzby, které jim pomahaji zac¢it prodavat své zbozi v zahrani¢i prostrednictvim platformy
marketplace. Ta jim zjednodusSuje vstup a orientaci na novych trzich, pomuze vSak také s

logistikou, marketingem i nezbytnou administrativou.

,Podnikatelé casto Celi vyzvam, jako jsou administrativni zatez, legislativni bariéry a nedostatecna
znalost zahrani¢nich trhi. Nasi prioritou je témto prekdzkdm celit a poskytnout firmdm potrebnou
podporu, aby mohly na zahranicnich trzich uspét. Vstup pres Amazon na nové trhy je pomeérné levny
a rychly proces, ndklady jsou v radu nékolika desitek tisic podle velikosti portfolia. Kdyz si tuto
Cdstku porovndte s potencidlem, ktery miize prinést prodej v zahranici, je to zanedbatelné.,” uvedl
Jan Zbirovsky, CEO agentury Profit&Roll.

“V zdri 2023 jsme podepsali memorandum o porozuméni s Ministerstvem prumyslu a obchodu, které
md za cil identifikovat moznosti, jak mizeme prispét k digitalizaci a exportnim prilezitostem ceskych
malych a strednich podniki. Dosud jiz vice nez 3 tisice z nich vyuziva radu nasich sluzeb, véetné
prodeje svych produkti v nasich obchodech a vyuzivani cloudu AWS k efektivnimu a bezpecnému
provozu své online prezentace. Malé a stredni podniky jsou pdteri ceské i evropské ekonomiky, a
proto vérime, Ze se bude naSe vzdjemnd spoluprdce ddle prohlubovat,” rika Filip Franék, Public
Policy Manager ze spolecnosti Amazon.

Vice zakazniku a vysSi obrat, potvrzuji firmy

Mnoho ceskych firem, jako napriklad Alpine Pro, Vuch nebo Notique, jiz této pomoci vyuzilo. Pravé
Vuch, ¢eskd modni znacka doplnkd, si spolupraci velmi pochvaluje. “Rozhodnuti vstoupit na Amazon
jsme vnimali jako klicovy krok k vybudovdni distribucniho kandlu, ktery ndm umozni efektivné
proniknout na némecky trh. Amazon zde md silné postaveni a je mezi zdkazniky zndmy jako
divéryhodnd a osvédcend platforma, coz ndm pomdha rychleji ziskat divéru a oslovit Sirsi
publikum,” uzavira Josef Pelikan, CSO Vuch.



