Ceské firmy maji zajem o vyuzivani produkta
exportniho financovani a pojisténi, ale
potykaji se s prekazkami pri jejich vyuzivani,
ukazal pruzkum HK CR
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Vice nez polovina dotazanych firem z rad exportéru (57,8 %) se v poslednich 12 mésicich
rozhodla nevyuzit zadné produkty exportniho financovani nebo pojisténi. A to i pres rizika
spojena s mezinarodnim obchodem. Naopak mezi nejcastéji vyuzivané produkty patri
dokumentarni akreditivy (27,5 %) a pojisténi pohledavek (pres 21,6 %) zamérujici se
predevSim na zmirnéni rizika platebni neschopnosti odbérateld. Zajem je také o
predexportni financovani (7,8 %), které pomaha s pronikanim na zahranicni trhy a
ziskavanim novych zakazek.

Setteni dale odhalilo, Ze 33,3 % firem neceli pti snaze ziskat exportni financovani nebo pojisténi
zadnym prekazkam. Ty, které jim celi, se setkavaji s limitujici nabidkou pro néktera exportni teritoria
(31,4 %), administrativni narocnosti zadosti (21,6 %) ¢i dlouhymi procesy schvalovani (19,6 %).
ZlepsSeni téchto oblasti by vedlo ke zvySeni dostupnosti exportniho financovani i pojiSténi a k
efektivnéjsi podpore exportu. ,Pri zabezpecovadni svych exportnich aktivit celi ceské firmy znacnym
vyzvdm. Aby se cesti podnikatelé mohli Iépe vyrovnat s riziky spojenymi s mezindrodnim obchodem,
je nezbytné zamérit se na zjednoduseni administrativnich procest a rozsireni nabidky exportnich
produkti,” vysvétluje Radek Jakubsky, viceprezident Hospodarské komory.

Podnikatelé spoléhaji na své banky

Firmy, které vyuzivaji produkty exportniho financovani, se nejcastéji obraceji na své stavajici banky.
Jejich sluzeb tak vyuzily pro export témeér tii ¢tvrtiny respondent

(72,7 %). Produkty Ceské exportni banky (CEB) nebo Exportni garanéni a pojistovaci spole¢nosti
(EGAP), tedy dvou specializovanych statnich instituci, vyuzilo shodné

15,2 % respondentu.

,CEB se zaméruje na segmenty ekonomiky, kterym se od komercnich bank z diivodu korpordtnich
politik jejich zahranicnich vlastniki dostdvda omezené podpory. Skvéle se tedy doplnujeme. Navic
vstupujeme pouze do jednotlivych transakci. Klienti u nds napriklad nemuseji vést platebni styk.
Klienty ,nepretahujeme”, nemame ambici stdt se jejich hlavni bankou. V posledni dobé s komercnimi
bankami casto vstupujeme do klubii, abychom ceskym spolecnostem poskytli co nejefektivnéjsi
podporu,” 1ika generalni feditel CEB Daniel Krumpolc.

Vysledky Setreni ukazuji, ze témér tretina firem (29,4 %) by uvitala rozsireni nabidky existujicich
produktt nebo sluzeb v oblasti exportu, investic a zvySovani konkurenceschopnosti. Na druhé strané
vice nez 41 % firem uvedlo, zZe nedokazi posoudit, zda néjaké produkty a sluzby na trhu postradaji.
To pravdépodobné poukazuje na nizkou informovanost firem o dostupnych moznostech. Hospodarska
komora se bude nadéle vénovat podpore vyvozcl a snazit se o zlep$eni podminek pro mezinérodni
obchod ceskych firem.
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