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Co je networking a proc je dobré se mu vénovat? To jsou otazky, nad kterymi se na
nasledujicich radcich zamyslel nas trenér Lukas Pirny. Prectéte si o tom, proc je dulezité
rozsirovat sit kontaktu a jak o ni pecovat.

Networking spociva v uméni aktivné oslovit, zaujmout a vytvaret sit konexi, diky které muzete ziskat
informace, rady, podporu, kontakt, vysnéné zaméstnani nebo treba investora pro vas projekt. Nejde
ale jednostranné vyuziti znamosti, cilem je kultivovat a udrzovat vztahy s prospéchem pro obé
zapojené strany. Networking je néco, co uz pravdépodobné délate, jen ne védomeé.

Treneéri v Seznamu

Tym trenéru, ktery pusobi v Seznamu, se stara nejen o hladky onboarding novack, ale predevs$im o
rozvijeni dovednosti Seznamakl. Trenéri s nimi piluji tfeba obchodni a prezentacni dovednosti, radi
jim, jak zvladat stresové situace, manazerum pomaéhaji vylepsit jejich leadership nebo nabizi tipy pro
efektivnéjsi nakladani s Casem.

Bavi vas prace s lidmi a mate zkuSenosti s praci trenéra nebo lektora? Skvélé, nas trenérsky tym
prave hleda posilu.

Jak zacit networkovat?

Zmapujte si svou aktudlni sit kontaktt. Pravdépodobné ji tvori spoluzaci ze stredni nebo vysoké
Skoly, vzdaleni ¢lenové rodiny, rodiny vasSich pratel, byvali kolegové nebo nadrizeni, ¢lenové
zajmovych skupin a kdokoliv dalsi, s kym se spole¢ensky setkavate. Je v ni nékdo zajimavy, kdo by
vam mohl pomoci, nebo jesté 1épe, komu muzete pomoci vy?

Kontakty jsou vsude kolem vas, staci je ulovit

Nové kontakty muzete ziskévat bud cilené, nebo organicky. Na konferencich, veletrzich nebo
specialnich networkingovych akcich si mizete dopredu zjistit, kdo se akce GcCastni, a cilené si
vytipovat osobu, se kterou se chcete poznat. Organicky muzete networkovat v podstaté kdekoliv a
kdykoliv, treba v dlouhé fronté v obchodé.

Trenérsky tym, ktery se stard o rozvoj Seznamakd.

Dulezita je priprava, bez ni rozsirovani sité kontaktli nebudete mit pod kontrolou. Aktivné oslovujte
nové tvare a zaroven budte dostupni pro ostatni. Dejte lidem duvod, pro¢ by se s vami méli chtit
bavit, a ukazte, v ¢em pro né muzete byt prospésni. Ziskejte kontakt a navazte na setkani.

V neposledni radé o kontakt pecujte - propojte se na LinkedInu nebo dalSich socialnich platformach,
prubézné se pripominejte a udrzujte si prehled o jeho aktivitach.



Budte presvedcivi

Dulezité je nejen to, co rikate, ale také jak to rikate. Pri navazovani kontaktu se vam bude rozhodné
hodit sebejisty verbalni projev, silny vyjadrovaci styl i prirozena neverbalni komunikace. Pokud néco
0 sobé tvrdite, méjte argumenty, kterymi svéa tvrzeni muzete podeprit, a spravné komunikujte
negativa. A pripravte se na namitky, které mohou od oslovenych prijit. Pokud jdete networkovat
napriklad v doprovodu kolegy, domluvte se, jak chce byt predstaven, co mate zminit i jaké informace
radéji vynechat.

Elevator pitch: Vypichtéte své prednosti

Slovni spojeni elevator pitch oznacujte kratkou sebeprezentaci, ktera trva zhruba 20-60 vterin. Méli
byste v ni strucné a poutavé shrnout, kdo jste, co délate, jaké jsou vase silné stranky a v ¢em se liSite
od konkurence.

Spojeni navazano? Cas na smalltalk

Smalltalk, ktery se zdaleka nemusi tykat jen pocasi, slouzi k rychlému navazani kontaktu. Ceho byste
se pri ném méli vyvarovat?

 Vyhnéte se obsdhlym a prili$ slozitym témattum.

o Nereste soukromé zalezitosti a nepokladejte osobni otazky, které by vas protéjSek mohly
dostat do rozpakd.

» Na nic si nestézujte a negativni nebo potencialné kontroverzni nazory si nechte pro sebe.

» Mezi témata, ktera se pri smalltalku povazuji za tabu, patri politika, ndbozenstvi nebo finance.

A hlavné méjte na pameéti, Ze smalltalk neni monolog, a proto dejte prostor k mluveni i druhému.
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