Pro bonitni Cechy a Slovaky reSime zalozni
plany, sam mam take plan B, rika Jaroslav
Havel
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HAVEL & PARTNERS vyrostla béhem prvniho ctvrtleti o zhruba 10 procent, rika pro
legalweb jeji ridici partner Jaroslav Havel. Dari se rovnéz spolupracujici rodinné kancelari
ONE FAMILY OFFICE, a to i na Slovensku. Jednou z klicovych oblasti jejich globalniho
poradenského servisu pro bonitni klienty je ale v souvislosti s geopolitickou situaci
priprava planu B.

.Jd sdm mam vyreSeny zalozni pldn a samozriejmé i dalsi partneri ONE FAMILY OFFICE maji
propracovany Pldn B odpovidajici rozsahu naseho celkového spravovaného majetku v radu miliard
korun a vyznamnym zahrani¢nim investicim. Sami tedy ukazujeme i vlastni vzor,” konstatuje Jaroslav
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Jak u vas vypadalo letosni prvni pololeti? Cemu jste se nejvice vénovali? Co zajimavého se
stalo?

V prvni pulce roku jsme opét ekonomicky rostli, jen za prvni ¢tvrtleti obrat kancelare meziro¢né rostl
zhruba o 10 procent. Nejvice tento posun podporily tymy sluzeb pro privatni klienty, obchodniho
prava (commercial) ¢i danového poradenstvi. Rychly rust dosahuje i kancelar na Slovensku, kde jsme
v dubnu ziskali v rdmci slovenské soutéze Pravnicka firma roka jiz popaté v radé hlavni cenu v
kategorii Mezinarodni advokatni kancelar. Zaroven jsme na Slovensku zvitézili v kategorii Klientské
sluzby a v oblasti Bankovnictvi a finance.

Nadale se zintenzivnuje i spoluprace s rodinnou kancelari ONE FAMILY OFFICE v komplexni péci o
privatni klienty. Hodnota spravovaného majetku rodinné kancelédre prekrocila uz 18 miliard korun.
Sluzby pro privatni klienty a rodinna kancelatr ONE FAMILY OFFICE rostou kombinované okolo 30
procent. Zajem o tyto sluzby evidujeme jak v Praze, tak i v Brné a na Slovensku v Bratislavé. ZvySena
poptéavka po komplexnim servisu pro movité rodiny zvySuje i kapacitni naroky na nas zkuseny tym,
proto otvirdme dalsi pozice od koncipientu pres zkuSené advokatky az po partnerské pozice. Kromé
prace v kancelari, ktera je v oboru lidrem na trhu, jsme schopni kandidatim nabidnout i unikatni
finan¢ni podminky. Na trhu ale vnimam dlouhodobé nedostatek odborniku se zkuSenostmi v oblasti
privatniho majetku a komplexniho poradenstvi pro movité klienty, coz z této specializace Cini jednu z
nejvyhledavanéjsich a zaroven obtizné obsaditelnych oblasti poradenskych sluzeb.

V ¢ervnu jsme pak s HAVEL & PARTNERS oslavili 25. vyroci, které je pro nas pripominkou, ze z
kancelare budované doslova od nuly jsme béhem jednoho ctvrtstoleti vybudovali nejen nejvetsi
nezavislou pravni kancelar ve stredni Evropé, ale jednu z nejvyznamnéjsich poradenskych skupin v
CEE regionu. Tato cesta nebyla jen o rustu velikosti, ale predevsim o proméné nasi role - od
pravniku ke strategickym poradcum. Dokézeme propojit pravo, dané, byznysové poradenstvi i
technologie a poméhat firméam pri jejich klicovych rozhodnutich.

Co vas béhem prvniho pololeti nejvice zaujalo v byznysovém, pravnim ¢i spolecenském



déni?

Geopoliticky vyvoj v prvni poloviné roku opét ukazal, jak velkou hodnotu ma pripravenost na
pripadné nepiiznivé scénare. Udélosti na Blizkém vychodé - konflikt mezi frdnem a USA - béhem
nékolika dnu ovlivnily pohled rady investora na region. I Dubaj, kteréd byla dlouhodobé vniména
témeér jako synonymum stability a bezpeci, se najednou zacala posuzovat optikou geopolitickych
rizik. Neznamena to ale, Ze by prestala byt atraktivni destinaci. Naopak, myslim, ze z dlouhodobého
hlediska si své postaveni jednoho z nejvyznamnéjsich svétovych center pro podnikani a investice
zachova. Zménilo se ale predevsim to, Ze dnes uz ani u takto silnych jurisdikci nikdo automaticky
nepredpoklada, ze jsou zcela bez rizika.
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nad nékolika scénari. Stale vice bonitnich podnikatell a investort proto vedle své hlavni strategie
pripravuje i kvalitni Plan B, ktery je pro radu rodin, podnikatelt a investora nepostradatelnou
soucasti dlouhodobého planovani - at uz jde o strukturovani a ochranu majetku, mezigeneracni
predani majetku anebo o zajisténi jeho kontinuity a mobility praveé v pripadé neocekavanych situaci.

Jde o novy fenomén, ktery fe$ime v tomto roce pro desitky bonitnich Cechii a Slovéaki. Plan B je tak
dnes jednou z klicovych oblasti globalniho poradenského servisu HAVEL & PARTNERS a ONE
FAMILY OFFICE.

Ja sam mam vyreSeny zalozni plan a samozrejmé i dalsi partneri ONE FAMILY OFFICE maji
propracovany Plan B odpovidajici rozsahu naseho celkového spravovaného majetku v radu miliard
korun a vyznamnym zahrani¢nim investicim. Sami tedy ukazujeme i vlastni vzor.
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vnimam predevsim jako misto pro odpocinek, rodinné zazemi a klidnéjsi zivot. Vedle téchto variant
vsak existuji i dalsi lokality, které mohou byt zajimavou soucasti planu B. Idealni destinaci vzdy
hledame podle konkrétnich potreb a priorit dané rodiny i podnikatele. S partnery resime nejen
diverzifikaci majetku, ale také mezinarodni privatni bankovnictvi, pravni struktury, danové
souvislosti a praktické zazemi v zahraniCi. Protoze stejné jako u investic plati, ze nejhorsi chvile pro
rozhodovani je ta, kdy jste pod tlakem. Proto je vzdy dobré resit vSe v¢as a s rozmyslem.

Jaké plany mate na letosni druhé pololeti?

V nasledujicim obdobi nas ¢eka i diky rychlému vyvoji technologii skute¢né zlomova zména, ktera
zasadné proméni zpusob prace v mnoha oborech, véetné pravnich a poradenskych sluzeb. Tém, kteri
ji v¢as pochopi, rychle se zapoji a budou ochotni se ucit, miize prinést obrovské prilezitosti.

S HAVEL & PARTNERS patrime dlouhodobé mezi technologické lidry. Vyznamné investujeme do
umeélé inteligence, automatizace i vlastnich digitalnich reseni a chceme byt i nadale o krok napred.
Zaroven jsem ale presvédcen, ze skutecnou konkurenc¢ni vyhodou nebude samotnéa Spickova
technologie. Rozhodujici je nase schopnost propojit ji s hlubokou znalosti byznysu, zkuSenosti z tisicti
transakci a pripadu a schopnosti spravné vyhodnotit rizika i prilezitosti a nést za tato rozhodnuti
odpovédnost. Pravé v tom vidim nejvétsi hodnotu, kterou mizeme nasim klientim prinaset.

Ve druhém pololeti taky ocekavam, ze bude pokracovat zvySend aktivita na trhu fuzi a akvizic.
Aktudlné chce az tretina zakladateld do 5 let firmu prodat. V poslednich letech doprovéazime radu
firem pfi jejich prodeji strategickym nebo finan¢nim investorim a vidime, Ze majitelé dnes nehledaji
jen pravni servis. Vnimame to i v regionech, kde plsobi rada uspé$nych rodinnych firem. Potrebuji
partnera, ktery jim pomuze cely proces pripravit - od nastaveni vlastnické struktury a pripravy
spolecnosti na prodej pres vyjednavani s investory az po reinvestici ziskanych prostredki, spravu



rodinného majetku nebo mezigeneracni predani.

My muzeme diky komplexité naSich sluzeb a poboCkam jak v Praze a Bratislavé, ale i v regionech - v
Brné, Ostraveé, Olomouci, Plzni - poskytnout rozséhlou péci, ktera se kromé spravy majetku tyka také
pravnich, danovych ¢i persondalnich zélezitosti. Nasim cilem je, aby hodnota vytvorena ve firmé
pracovala pro rodinu stejné chytre, jako dosud pracoval jeji zakladatel ¢i zakladatelka. Pomdhame
podnikatelim dopredu pripravit firmu, rodinu i majetek na okamzik, kdy se prodej spolec¢nosti muze
stat redlnym.

Pred transakci zkoumame vSe, co muze ovlivnit jeji hodnotu, reSime pravni a danové nastaveni,
vlastnickou strukturu, ochranu klicovych aktiv ¢i budouci roli zakladatele. Jde prosté o one stop
shop, ktery klienti i ¢im da ¢astéji vyzaduji.
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