Zakaznici berou péci o zdravi a krasu do
vlastnich rukou: moderni technologie méni
kazdodenni rutinu
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-Segment elektroniky zameérené na péci o télo a zdravi dlouhodobé roste a tento trend
pokracuje i v roce 2026. Podle dat spolecnosti DATART roste zajem napri¢ produktovymi
kategoriemi i véekovymi skupinami. V prvnim kvartalu letosniho roku vzrostly mezirocné
prodeje elektrickych zubnich kartacku o 10 %, holicich strojka radové o 8 % a epilatora
dokonce o 45 %. Rostouci zajem potvrzuje, ze zakaznici ¢im dal vice uprednostnuji
inovativni reseni, ktera spojuji komfort s viditelnymi vysledky.

Technologie jako novy standard kazdodenni péce

Zatimco drive byly nékteré produkty vnimany jako luxus nebo okrajova zalezitost, dnes se rychle
stavaji béznou soucasti doméacnosti. Typickym prikladem jsou elektrické zubni kartacky, jejichz
prodeje kazdoro¢né rostou - jen v prvnim ctvrtleti vzrostly o 10 %. ,Drive byl elektricky zubni
kartdcek spiSe raritou, dnes je béznou soucdsti péce o chrup, ¢asto napric celou rodinou. Tomu se
prizptsobuji i vyrobci, kteri nabizeji Sirokou skdlu modelt - od détskych variant az po designové
modely pro dospélé. Zdrovern neustdle rozsiruji jejich technologické moznosti, aby byla péce co

v/ o

nejefektivnéjsi,” rika Pavel Janu, produktovy manazer DATART.

Rostouci ceny sluzeb v oblasti péce o télo v poslednich letech vyrazné ovliviiuji chovani spotrebiteld.
Névstévy kaderniki, barber(, kosmeticek ¢i maséru se pro mnoho domdacnosti stavaji vyznamné;jsi
polozkou v rozpoctu, coz vede k hledani alternativ. Jednou z nejvyraznéjsich je presun péce do
domaciho prostredi za pomoci elektronickych zarizeni.

,Popularitu téchto produkti ovliviiuje nejen rust cen, ale i dlouhodoby trend prevence a zdravého
Zivotniho stylu. Zdkaznici jsou ochotni investovat do zarizeni, kterd prindseji viditelné vysledky a
zdroven Setri ¢as i penize,” vysvétluje Pavel Jant.

Tento vyvoj zaroven otevira prostor pro rust novych kategorii.

,Typickym prikladem je epilace. Vedle tradicnich metod se stdle vice prosazuji technologicky
vyspélejsi varianty, zejména IPL epildtory. Ty si ziskdvaji stdle vétsi oblibu - napriklad v DATARTu
jejich prodeje v prvnim ctvrtleti mezirocné vzrostly témér o 60 %. Zvyseny zdjem evidujeme také u
masaznich pristroji, které vzrostly o 23 %,” dodava Janu.

Dynamicky roste i segment pristroju pro péci o plet. Jde sice o relativné novou kategorii, ale jeji
nabidka se rychle rozsiruje - zahrnuje napriklad ultrazvukové Spachtle, galvanické zehlicky, LED
masky, Cistice port nebo kosmeticka zrcatka. Zédkaznici tak stale ¢astéji hledaji zpusoby, jak
dosahnout profesionalnich vysledki i v doméacim prostredi.

Generacni rozdily formuji poptavku
Rust trhu je tazen Sirokym spektrem zékazniki, pricemz jednotlivé vékové skupiny maji odlisné

preference. Mladi lidé do 25 let se orientuji na trendy a estetiku, casto pod vlivem socialnich siti.
Vyhledavaji cenové dostupnéjsi zarizeni pro péci o plet, styling vlasu nebo zakladni ustni hygienu a



neboji se experimentovat. Silnou hnaci silou trhu jsou vsak predevsim zakaznici ve véku 25 az 40 let.
Ti hledaji kombinaci kvality, efektivity a ispory casu. Investuji do pokrocilejSich technologii, jako
jsou sonické kartacky, IPL epilatory nebo masazni pistole, a zaméruji se na komplexni péci o zdravi i
vzhled.

,Starsi generace nad 40 let klade diraz na zdravi a komfort. Oblibené jsou predevsim infralampy,
ddle elektrické zubni kartdcky a ustni sprchy, tlakomery nebo specializované masdzni pristroje,”
upresnuje Janu.

Inovace oteviraji nové kategorie i prilezitosti

Trh se zaroven dynamicky rozsiruje o nové produktové kategorie. Vedle tradic¢nich zarizeni se
prosazuji napriklad technologie svételné terapie, pristroje vyuzivajici radiofrekvenci nebo
mikrojehliCkovani. Roste také zdjem o chytré vahy, které sleduji nejen hmotnost, ale i télesny tuk
nebo svalovou hmotu. Dulezitou roli v jejich popularizaci hraji i socidlni sité a influenceri, ktefi nové
technologie predstavuji Siroké verejnosti.

Budoucnost ve znameni personalizace a chytrych reseni
Dalsi vyvoj segmentu bude podle odbornik{ spojen predevsim s personalizaci a digitalizaci. Pristroje
budou stale Castéji propojeny s mobilnimi aplikacemi, které uzivatelim nabidnou individualni

doporuceni a umozni sledovat vysledky v Case.

,Vyznamnou roli pritom sehraje i uméld inteligence, napriklad pri analyze pleti nebo optimalizaci
péce o chrup. Zdroveri pravdépodobné bude jesté vice silit diraz na udrzitelnost - delsi Zivotnost
produkttl, jejich opravitelnost a vyuzivdni ekologickych materidli,” uzavira Janu.
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