81 % cCeskych firem vidi obranny sektor jako
strategickou prilezitost, polovina uz kvuli
tomu investuje
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81 % vyrobnich a technologickych firem v Cesku povazuje spolupraci s obrannym sektorem
za strategickou prilezitost pro svij rust a polovina podniku uz kvili moznému zapojeni do
spolecnych projektu se zbrojari aktivné investuje. Vyplyva to z bleskového pruzkumu
agentury CzechInvest mezi ucastniky networkingového setkani Tech4Defence ve Zliné.

Vyznamnym motivem zéjmu o navazani spoluprace s obrannym sektorem je podle respondentt
predevsim diverzifikace odbératelského portfolia. 66 % podniki chce pusobit jako subdodavatel dila
¢i komponent a 55 % je pripraveno dodavat kompletni technologie nebo vyrobni zarizeni. Kazda pata
spolec¢nost deklarovala volné kapacity pro konstrukcéni nebo vyvojové prace ¢i vyrobni prostory a 29
% podniku muze pro potfeby spolecnych obrannych projektt poskytnout kvalifikovanou pracovni
silu. Zastupci 65 firem z oblasti elektroniky, IT, strojirenstvi a plastikarstvi se takto vyjadrili v
anonymnim pruzkumu na setkéni Tech4Defence 25. 3. 2026 ve Zliné.

81 % respondentt oznacilo spolupraci s obrannym primyslem za strategickou prilezitost pro svuj
dalsi rozvoj. Jako doplnkovou oblast své dosavadni Cinnosti ji vinima 17 % dotazanych. Vysledky
Setreni zaroven ukazuji, Zze pro pétinu firem (21 %) predstavuje tato spoluprace prilezitost pro
technologicky rozvoj a inovace a pro desetinu (9 %) by to byla také moznost vstupu na nové exportni
trhy.

,Rostouci zdjem podnikil o obranny sektor je prirozenou reakci na promény bezpecnostniho
prostredi a adaptaci evropského prumyslu. Pro ¢eskou ekonomiku predstavuje rozvoj obrannych
technologii vyznamnou prilezitost k diverzifikaci vyroby, posileni exportu i dalsimu technologickému
rozvoji. Zapojeni do dodavatelskych retézcti obranného prumyslu neni snadné, ale jde o velkou
prilezitost pro radu domdcich firem,” tika Jan Michal, generalni reditel agentury CzechInvest.

,Ceskd republika md dlouhou a silnou tradici v leteckém i obranném primyslu, kterou dnes rozvijeji
jak velci systémovi integratori, tak rozsahla sit malych a strednich firem. Tyto podniky nabizeji
spickovy vyvaj, vyrobu, testovani i certifikaci, diky cemuz dokdzeme pokryt cely dodavatelsky retézec
od ndvrhu az po findlni produkty. Rostouci roli navic sehrdvaji firmy ptivodné ptisobici mimo obranny
a letecky sektor, které do odveétvi prindseji nové technologie, kapacity a inovativni reseni. Nasi
ulohou je pomdhat jim v orientaci v tomto specifickém prostredi a zdroven je propojovat s lidry v
téchto sektorech po celém svete,” uvadi Petr Tomasek, vykonny manazer Moravského leteckého
klastru.

Firmy jsou pripraveny zacit spolupracovat okamzité

Podle 91 % respondentl se obranny sektor stane v pristich letech jednim z klicovych motort
evropského prumyslu a toto vniméni se zacina odrazet v investi¢nich planech podniki. Polovina
dotdzanych firem (50 %) uz realizuje investice, které maji podporit jejich pripravenost zapojit se do
obrannych projektt, a dal$ich 40 % planuje investovat v nasledujicich letech. Pouze desetina podniku
zatim s investicemi nepocita.

Vyznamna je také pripravenost firem zahdjit spolupraci v relativné kratkém horizontu. Az 81 %



podniki uvedlo, Ze je schopno navéazat obchodni styky prakticky okamzité, 15 % odhaduje mozné
zahajeni spoluprace do jednoho roku a zbyvajicich 5 % v horizontu dvou az tri let.

Usporadani Tech4Defence ve Zliné a propojovani mistnich firem s globalnimi programy povazuje za
zésadni jeden z organizéatoru, krajska rozvojova agentura ZRIA. ,Celd oblast aerospace a defence je
pro Zlinsky kraj klicovd. Jsme mezi top 3 regiony Ceska z hlediska poctu firem i zaméstnanctl v tomto
odveétvi a v defence nase firmy vyprodukuji druhou nejvyssi EBITDu v celorepublikovém srovnani.
Dnesek nabizi unikdtni prileZitosti integrace dalsich firem do obrannych dodavatelskych retézct.
Ddvd to smysl, protozZe ve Zlinském kraji je spousta sikovnych firem z oblasti strojirenstvi, polymert,
materidlil nebo informacnich technologii. A pro tyto miize byt oblast defence také zajimavd,”
komentuje reditel strategického useku ZRIA Petr Kubicek.

Region muze nabidnout také dalsi pridanou hodnotu, a to prumyslovou zénu v HoleSoveé, ktera je
jednou z nejvétsich pripravenych prumyslovych zon v zemi. Ambici ZRIA je, aby tato zéna méla
strategicky smér, kterym muze byt pravé aerospace a defence.

O Tech4Defence

Tech4Defence je networkingova platforma zamérena na propojeni vyrobnich firem s obrannym
prumyslem a podporu jejich zapojeni do dodavatelskych retézcu v oblasti obrannych technologii.
Program setkéni zahrnuje tematické kulaté stoly se zastupci obrannych podnikl a prostor pro
individualni networking. Pri prvnim letoSnim setkani reprezentovaly obranny sektor spolecnosti PBS
Velka Bites, Ray Service, Tatra Defence Vehicle a Vojensky technicky ustav, které predstavily své
aktudlni potreby v oblasti dodavatelskych kapacit a technologickych reseni.

,V posledni dobé vidime vyrazné rostouci zdjem firem o spoluprdci s obrannym sektorem. Z pohledu
naseho ndkupu to vnimdme pozitivné, protozZe se oteviraji nové moznosti spoluprdce a ¢asto
objevujeme kompetence u partnert, o kterych jsme drive ani nevédéli. Vzdjemnd jedndni ndm
prinesla mnoho novych informaci, podarilo se ndm zmapovat radu schopnosti firem v regionu a
domluvit i konkrétni navazujici kroky. Obranny trh dnes nabizi firmdm velké prileZitosti, zdlezi vsak
predevsim na jejich strategii, odvaze a schopnosti tyto prileZitosti aktivne vyuzit,” rikd Martin
Olejnik, Head of Strategic Purchasing ve spolecnosti Ray Service.

,Takova setkdni vyrazné Setri ¢as i kapacity pri hledani dodavatelii a umoznuji navdzat vztahy i na
osobni urovni. Iniciativa Tech4Defence vyznamné usnadnuje efektivni navazovdni partnerstvi, kterd
by jinak vznikala pomaleji a méne efektivne," dopliuje Lukas Kobolka, vykonny reditel PBS Velka
Bites.

,Cilem je pomoci firmdm stat se soucdsti hodnotnych projekti, rozvijet jejich technologické
kompetence a budovat dlouhodobd partnerstvi, kterd prindseji uspéch obéma strandm," rika Leos
Mauer, reditel Defence Hubu agentury CzechInvest. Potrebu systematické podpory potvrzuji také
zjisténi tykajici se role verejného sektoru. Podle 83 % respondentt pruzkumu by mél stat aktivné
propojovat civilni prumyslové firmy s obrannymi podniky. Dal$ich 14 % by rovnéz uvitalo financ¢ni
podporu ve formé dotaci i zvyhodnénych uvéri zamérenych na rozvoj obrannych technologii. Pouze
3 % respondentt preferuji minimalni zapojeni statu.

,Dlouhodobé rostouci zdjem tradicnich firem i zbrojart potvrzuje trend, ktery CzechInvest
organizovdnim takovychto akci sprdvné zachytil v samotném pocdtku,” dodava Vit Cermék, reditel
regionalni kancelare pro Jihomoravsky kraj.

Setkani ve Zliné bylo realizovano pod patronatem Asociace obranného a bezpe¢nostniho prumyslu
CR a za finanéni podpory partneri ZRIA a Moravského leteckého klastru.
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