Ford oznamuje dalsi fazi evropske strategie:
nové strategické partnerstvi, produktova
ofenziva a vyzva k harmonizaci politickych
rozhodnuti

9.12.2025 - | Ford Motor Company

Ford nastinil dalSi fazi budovani udrzitelné ziskového podnikani v Evropé, které se opira o
dva pilire - udrzeni vedouci pozice v segmentu uzitkovych vozidel a sluzeb Ford Pro a novou
radu elektrifikovanych osobnich vozidel.

o Nové strategické partnerstvi s Renault Group kombinuje prumyslovy potencial s
charakteristickym designem Ford, a prinese tak cenové dostupné a inovativni elektromobily.

e Nova generace vozidel s vice druhy pohonu prijde na trh v roce 2028 a bude se vyznacovat
nezameénitelnou jizdni dynamikou znacky Ford a digitalnimi zazitky.

« - Ford vyzyva evropskeé politiky, aby sladili cile v oblasti emisi CO, s realitou trhu, aby byla
zajiSténa uspés$na a udrzitelna primyslova transformace.

PRAHA, 9. prosince 2025 - Spolecnost Ford dnes oznamila dalSi fazi své evropské transformace,
ktera posiluje jeji zavazek vuci maloobchodnim i komerénim zdkaznikum v tomto regionu
prostrednictvim strategie zamérené na agilitu, nakladovou efektivitu a srozumitelnéjsi prislib
znacky.

Strategie spole¢nosti Ford pro Evropu je postavena na trech pilirich - dalSim posileni tspésné divize
uzitkovych vozidel Ford Pro, rozsireni nabidky osobnich vozidel Ford o nové charakteristické modely
a optimalizaci prumyslového systému s cilem zvysit efektivitu z hlediska rozsahu a naklada.

V ramci budovani udrzitelné ziskového podnikani v Evropé bude dalsi kapitola spolecnosti Ford
zahrnovat novou produktovou ofenzivu pohdnénou zavedenim novych cenové dostupnych osobnich a
uzitkovych vozidel s vice druhy pohonu, kterd jsou navrzena tak, aby pomohla zédkaznikum na jejich
cesté k elektrifikaci a posilila konkurenceschopnost spolecnosti na agresivnim trhu. Pldnovana nova
vozidla roz$iri stavajici produktovou radu spolecnosti Ford a do showroomu by se méla dostat v roce
2028.

»Jako americka spole¢nost vnimame Evropu jako predni linii globalni transformace naseho odvétvi,”
rekl Jim Farley, prezident a generalni reditel spolecnosti Ford Motor Company. ,To, jak zde budeme
souperit - jak budeme inovovat, spolupracovat a investovat - napiSe scénar pro pristi generaci. Jsme
odhodlani budovat dynamickou budoucnost v Evropé, ale tato budoucnost vyzaduje, abychom
postupovali rychleji a efektivnéji nez kdykoli predtim.”

Ford dnes oznamil strategické partnerstvi* se skupinou Renault jako prvni krok k urychleni tohoto
planu. Partnerstvi zahrnuje:

e Osobni automobily: Dohoda o spolecném vyvoji dvou elektromobilt znacky Ford na platformé
Renault Ampere, které se v showroomech objevi v roce 2028. Ford vyuzije spolecnou
architekturu pro zvyseni efektivity a zaroven povede vyvoj designu a jizdni dynamiky, aby tyto
vozy meély jedine¢ny charakter znacky Ford.



 Uzitkova vozidla: Prohlaseni o zdméru prozkoumat moznosti spole¢ného vyvoje a vyroby
lehkych uzitkovych vozidel znacek Ford a Renault s vyuzitim spole¢nych platforem pro rozvoj
celého segmentu.

Partnerstvi kombinuje odborné znalosti, prumyslovy potencial a dodavatelskou zakladnu dvou
vyznamnych znacek a prinasi efektivitu a vyrobni rozsah potrebny k tomu, aby bylo mozné
konkurovat v této vysoce dynamické oblasti.

»,Nasim planem je uvolnit potencidl modrého ovalu,” rekl Jim Baumbick, prezident Ford Europe.
»Vyuzivame strategickd partnerstvi k zajisténi konkurenceschopnosti, ale nase posedlost se tyka
predevsim produktu. Budou to zabavna, plné propojend vozidla, ktera budou vycnivat z davu.”

Vyuziti dat ke zvy$eni produktivity komercnich zékaznika

Ford Pro je i nadale motorem evropského byznysu spolecnosti. Divize se posouva za hranice
hardwaru a nabizi komplexni ekosystém softwaru a sluzeb. Diky pfeméné miliard datovych bodi z
vozidel na vyuzitelné informace poskytl systém Ford Liive Uptime evropskym podnikiim jen v roce
2024 odhadem 820 000 dodatecnych dni provozuschopnosti vozidel.

Vychazime z tradice partnerstvi a optimalizujeme pramyslovou stopu spolec¢nosti Ford

Dnesni oznameni tykajici se skupiny Renault navazuje na tradici uspésnych partnerstvi spolecnosti
Ford v Evropé se spole¢nostmi Kog Holding a Volkswagen. Vyuzivame partnerské platformy k vyvoji
produktu, které jsou nezaménitelné Ford - cenové dostupné, inovativni a snadno rozpoznatelné.
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partnerstvi v oboru a je vyznamnym hnacim motorem pro nase aktivity v oblasti uzitkovych vozidel v
Evropé. V ramci integrace do evropské prumyslové struktury spolec¢nosti Ford jsou zavody Ford
Otosan po investici ve vysi 380 milionu liber zésobovany elektrickymi pohony vyrabénymi v
Halewoodu ve Velké Briténii a pokrocilou technologii motorQ ze zévodu Ford v Dagenhamu ve Velké
Britanii.

Nase spoluprace se spolecnosti Volkswagen vyznamné prispiva k posileni naseho podnikani v oblasti
uzitkovych vozidel i osobnich automobild. Soucasna rada elektrickych vozidel Ford z této aliance se
vyrabi v novém zavodé Electric Vehicle Centre v Koliné nad Rynem v Némecku.

Ford zaroven rozviji své prumyslové aktivity v Evropé, které maji podporovat prechod na vozidla s
vice druhy pohonu a poskytovat zakaznikim vétsi vybér. Zavod Ford ve Valencii bude i nadéale hrat
klicovou roli v realizaci planu spolecnosti Ford na rozsireni portfolia osobnich vozidel v Evropé.

Ford vola po konstruktivnim sladéni politickych opatreni

Strategie spole¢nosti Ford pro Evropu je navrZena tak, aby reagovala na ménici se evropské
predpisy tykajici se emisi CO, a poskytovala zakaznikiim fadu dostupnych moznosti s vice druhy
pohonu béhem prechodu na elektrifikaci. Souc¢asny podil elektrickych vozidel v Evropé se drzi na
urovni 16,1 %, coz je hluboko pod pozadovanymi 25 % novych registraci vozidel, které jsou nutné k
dosazeni prisnych evropskych cilt v oblasti emisi CO, do roku 2025.

»~Musime umoznit vSem, aby mohli tézit z vyhod elektrifikace, a nechat zdkazniky, aby si mohli
vybrat, zda chtéji pIné elektricka nebo hybridni vozidla,“ rekl Jim Baumbick, prezident spole¢nosti
Ford Europe. ,Jde o to, aby byl prechod atraktivnéjsi a dostupnéjsi pro vSechny spotrebitele a
podniky, aby se stimulovala poptavka, misto aby se potlacovala.”



Spoleénost Ford navrhuje tri kroky k zajisténi ispésného prechodu:

1. Sladit cile s realitou. Musime sladit cile v oblasti emisi CO2 se skute¢nym rozvojem trhu a
poskytnout vyrobclim automobild realisticky a spolehlivy desetilety planovaci horizont. To
zahrnuje poskytnuti moznosti spotrebitelum déle jezdit hybridnimi vozidly, ¢imz se preklenou
rozdily, namisto vynucovani skoku, na ktery nejsou pripraveni.

2. Motivujte k prechodu. Evropsti vyrobci investovali do elektromobill stovky miliard. Vlady
musi tento zavazek podporit konzistentnimi pobidkami k ndkupu a dobijeci infrastrukturou,
ktera se rozsiri i mimo bohatd méstska centra do venkovskych oblasti.

3. Podpora fungujici ekonomiky.Soucasny pristup k uzitkovym vozidlim predstavuje
ekonomickou zatéz pro pater Evropy. Pouze 8 % novych dodavek je elektrickych. Tato vozidla
jsou nastrojem pro instalatéry, kvétinare a stavitele. Agresivni cile v oblasti emisi CO2 pro
uzitkova vozidla nespravedlivé penalizuji malé a stredni podniky, které generuji vice nez 50 %
evropského HDP.

*  Partnerstvi“ odkazuje na obecnou spolupraci mezi stranami a neznamena pravni strukturu
partnerstvi, sdileni finan¢nich nebo préavnich rizik.
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