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Jacqueline Shiova, prezidentka Huawei Cloud pro globalni marketing a prodejni sluzby,
vyzdvihla v ivodnim projevu nékteré spolecné uspéchy spolecnosti Huawei Cloud s jejimi
globalnimi partnery a popsala pristup spolecnosti k podpore partneru pri dosahovani
obchodnich uspéchu.

"Diky nasim technologickym inovacim je Huawei Cloud lidrem celosvétového vyvoje v oblasti
nativniho cloudu. Prostrednictvim KooVerse miizete kdykoli a odkudkoli vyuzivat primy pristup k
nasim spickovym sluzbdm, jako jsou modely Pangu, virtudlni osoby a GaussDB. Otevirdme nase
technologie a v nasich novych partnerskych programech GoCloud a GrowCloud sdilime trzni
prilezitosti, abychom vam pomohli vytvdret konkurenceschopnd reseni. Jsme v tom spolu a rosteme
spolu," uvedla.

V uplynulém roce spole¢nost Huawei Cloud spolupracovala se softwarovymi partnery na vytvareni
Spickovych reseni a rozsSirovani zakaznické zakladny po celém svété, pricemz diky spolupraci s
partnery z rad systémovych integratora (SI) vyvinula digitaliza¢ni strategie pro ruzna odvétvi a
nabidla reSeni digitélni transformace $ita na miru potrebém jednotlivych podnikovych zakaznika.
Spole¢nost Huawei Cloud a jeji partneri ziskali prehled o trhu a zameérili se na segmentované
scénare s vysokou hodnotou, aby mohli rychle replikovat globalné osvédcené metody.

Huawei Cloud hodlé i nadale poskytovat své produkty jako sluzby (koncept Everything as a Service -
vSe jako sluzba) a budovat globalni cloudovou infrastrukturu kvalitnich cloudovych sluzeb pristupnou
pro 84 zén dostupnosti (availability zones, AZ) ve 30 regionech a zékazniky ve 170 zemich a
regionech po celém svété. Sluzby Huawei Cloud jiz byly zpristupnény zakaznikiim z Turecka a
Saudské Arabie. Pokud jde o technické inovace, Huawei Cloud nabizi modely Pangu prizpusobené
riznym pramyslovym scénarum a odvétvim, kde dokazou resit zasadni oborové vyzvy a vytvéaret nové
prilezitosti pro rozvoj podnikl s vyuzitim umeélé inteligence. Ohledné rozvoje ekosystému spolecnost
Huawei Cloud vzdy kladla velky duraz na budovani robustniho globalniho ekosystému a partnerské
sité, priCemz nové predstavila dvé kolaborativni platformy zamérené na kompetence partnera:
GoCloud a GrowCloud. V letosnim roce hodla spolecnost Huawei Cloud pokracovat ve zdokonalovani
struktury pro rozvoj partnert a motiva¢nich politik, vylepSovat GTM produktl pro partnery a
zvysSovat investice do spolecného prodeje.

Na konferenci dale vystoupil prezident Huawei Cloud pro reseni v oblasti prodeje Mark Chen s
projevem nazvanym "3 klicové kroky k nastartovani vaseho podnikani s Huawei Cloud" (3 Key
Actions to Boost Your Business with Huawei Cloud). Podle Chena je spole¢nost Huawei Cloud
pripravena ve spolupraci s partnery i nadale sledovat koncept "sdilené technologie, sdileny tspéch",
pricemz hodla nabidnout ¢tyri programy pro akceleraci partnerského prodeje, tri typy podpory
partnerského prodeje a 10 nabidek a podporu GTM na podporu obchodniho rustu partneru.

V letosnim roce spole¢nost Huawei Cloud pripravuje ¢tyri nové programy akcelerace prodeje, které
jejim partnerim pomohou zpenézit jejich schopnosti a zdroje - Program zapojeni partnerskych
zékazniku (Partner Customer Engagement - PCE), Program pro akceleraci migrace (Migration
Acceleration Program - MAP), Prodejni program KooGallery (KooGallery Sales Program) a Program
podnikovych slev (Enterprise Discount Program - EDP).



Spole¢nost Huawei Cloud navic planuje poskytnout svym partnertim tfi dal$i nastroje podpory
prodeje pro dalsi zvySeni efektivity rozvoje jejich podnikani. Konkrétné spolecnost posili spolupraci
mezi PBD a partnery pii spoleCném rozvoji zakaznikii, aby tak podporila investice do zdroju a
schopnosti obou stran. Huawei Cloud se snazi vybudovat silny tym akcelerace partnerskych prodeju
(partner sales acceleration, PSA), ktery pomuze partnerum zvysit jejich dovednosti a nejlep$im
prodejnim partnerim nabidne dalsi zdroje. Spole¢nost se napriklad chystd vybudovat centra
vzdalené podpory prodeje, kterd partnerim pomohou u¢inné zajistit standardni tkoly, jako je
ovérovani koncepce (proof of concept, POC), nabidky a technicka podpora, ¢imz zlepsi efektivitu
jejich prodeje.

V neposledni radé ma Huawei Cloud pro partnery pripraveno 10 novych nabidek, které budou jiz
brzy spustény. Tyto nabidky pokryvaji 10 kliCovych prodejnich scénéart a zahrnuji prodejni sady vice
nez 20 vysoce hodnotnych reseni, véetné Gvodnich materialu, prodejnich prirucek, technickych
navrhi reseni a POC. Huawei Cloud rovnéz vybuduje komplexni platformu podpory GTM pro
globalni partnery, ktera jim poskytne potrebné nastroje a zdroje ke zvyseni jejich GTM kapacit.

V ramci konference dale prezidentka Huawei Cloud pro globalni marketing a prodejni sluzby
Jacqueline Shiova, prezident Huawei Cloud pro reseni v oblasti prodeje Mark Chen, prezident
marketingu spolecnosti Huawei Cloud William Dong a reditel Huawei Cloud pro spravu globalnich
partnert Dale Chen spolecné zahdjili akceleracni program GTM spole¢nosti Huawei Cloud pro
partnersky prodej, ktery méa partnerim pomoci zahdjit cestu k technologické symbi6ze a spolecnému
uspéchu.

Rada globalnich partnert poté prezentovala své zku$enosti a Uspéchy. Pascal Bitterly, majitel a
produktovy reditel spole¢nosti Orange Business, se podélil o své zkuSenosti se spoleCnym rozvojem
zékaznikl a provozovanim projektt s Huawei Cloud. Popsal také svou vizi vytvareni pozitivnich
dopadia s Huawei Cloud na zékladé ¢tyr aspektl: stavéni na globalnim dosahu a lokélni péci Orange
Business, rizeni spolec¢nych inovaci, zaméreni na obchodni hodnotu zékazniku a rozsirovani portfolia
reseni.

Jose Luis Rodriguez, reditel konzultacnich a cloudovych sluzeb spolecnosti Seidor Chile, prednesl
své postrehy o spole¢ném usili spolecnosti Seidor Chile a Huawei Cloud pri rozSirovani trhu SAP v
Chile. Zduraznil, ze pred findlnim dosazenim Uspéchu je tfeba riskovat, ucit se z chyb a délat
pokroky.

Jonatas Mattes, technicky reditel spole¢nosti Extreme Digital Solutions, vyjadril sva o¢ekavani
ohledné plodné spoluprace se spolec¢nosti Huawei Cloud. "Diivéra byla klicovym faktorem nasich
dosavadnich uspéchtl a jsme presvédcéeni, ze i naddle ztistane hybnou silou naseho zdaru v ramci
tohoto partnerstvi."

Kraipich Pichpongsa, provozni reditel spolecnosti Vonosis, prvniho thajského partnera Huawei Cloud
pro cloudové nativni technologie, uvedl, ze partnerstvi mezi Huawei Cloud a Vonosis od roku 2018
bylo zna¢né plodné a prineslo mnoho Gspéchu pri rozsirovani trhi malych a strednich podnika
(SMB) v mistnich regionech a budovani robustniho ekosystému. Pichpongsa dodal, Ze k dosazeni
tohoto uspéchu prispélo pevné partnerstvi.

Andrey Abreu, CIO spoleCnosti MV, nejvétsi 1ékarské informacni spole¢nosti v Brazilii, konstatoval:
"Diky Huawei Cloud mtize MV v regionu LATAM poskytovat v oblasti zdravotnictvi vynikajici sluzby
pro pacienty, lékare, nemocnice a dalsi aktéry."

Na z4vér uvedl Victor Wang, produktovy a technologicky manazer pro oblast Velké Ciny ze
spolecnosti Axxonsoft, jedné z nejlepsich svétovych spolecnosti v oblasti video softwaru na bazi



umélé inteligence, ze vybudovani prvotridni platformy pro analyzu zdznamu VSaa$S (Video
Surveillance as a Service, kamerovy dohled jako sluzba) zaloZené na IaaS (Infrastructure as a
Service, infrastruktura jako sluzba) od Huawei Cloud a schopnostech umélé inteligence umoznuje
poskytovat kvalitngjsi sluzby zédkaznikim z obort, které jsou typické vice poboc¢kami a lokalitami,
jako jsou napriklad hotelové retézce, implementovat distribuovany dohled, sjednocenou spravu
prostrednictvim internetu a inovace vyuzivajici umélou inteligenci.

V nadchazejicich letech hodla spolecnost Huawei Cloud pokracovat v rozvijeni globalnich
partnerskych politik a budovat klicové schopnosti ekosystému prostrednictvim soustavnych
technologickych inovaci tak, aby pomahaly partnerum vyuzivat jejich silné stranky a zpenézovat
jejich schopnosti. Kromé toho spole¢nost Huawei Cloud zintenzivni podporu GTM a zvysi investice
do spolec¢ného prodeje, aby podporila rust globalniho partnerského podnikéni.
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