Kazda kapka Budvaru je z Budéjc. A tak to
zustane

16.7.2026 - | Exportni garancni a pojistovaci spolecnost

Budéjovicky lezak se dnes prodava ve vice nez 75 zemich svéta. Presto se kazda jeho kapka
vari tam, kde vznikl - v Ceskych Budéjovicich.

Od Némecka pres Velkou Britanii az po Tanzanii, KambodZzu nebo Oman. Budéjovicky
Budvar dnes vyvazi své pivo do vice nez 75 zemi svéta a vice nez 70 procent produkce miri
na zahranicni trhy. Jak se oteviraji nové exportni destinace, proc¢ se kazda kapka Budvaru
stale vari vyhradné v Ceskych Budéjovicich a kam chce narodni pivovar dal riist? O tom
jsme si po vidali s Petrem Dvorakem, reditelem Budéjovického Budvaru.

Do kolika zemi dnes Budvar vyvazi?

Priblizné do 75 zemi. Rikdm piiblizné proto, Ze nékteré trhy odebiraji pravidelné, jiné tfeba jen
jednou za nékolik mésict. U téch vzdalengjsich nebo mensich je proto tézké presné rict, kdy je jesté
povazovat za aktivni exportni trh.

Cim jsou ty del$i pauzy mezi objednavkami zptisobené?

Na nékterych trzich zacindme jednou konkrétni dodavkou a teprve cas ukaze, jestli se z ni stane
pravidelny obchod. U exotickych destinaci byva cely proces pomalejsi a importéri objednévaji v
delsich intervalech.

Co si pod exotickym trhem predstavit?

Patri sem napriklad Oman, Egypt, Kambodza, Tanzanie, Panama nebo nékteré tichomorské ostrovy.
Nové rozvijime také Indii a Malajsii. Prijemné nas prekvapily treba Spojené arabské emiraty, kde se
po letech prace podarilo vybudovat opravdu zajimavy trh. V minulosti jsme vyvazeli i na Kubu. Zajem
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Pomohlo vam nékdy pojisténi exportu?

Pojisténi vyuzivame predevsim jako jistotu pri spolupraci s novymi partnery, zejména na
vzdalenéjsich trzich. Kazdého importéra si dukladné provérujeme a podle jeho finanéni situace
volime vhodné zajisténi. Diky tomu muzeme bezpecné vstupovat i na rizikovéjsi trhy.

Jak malé muze byt prvni exportni mnozstvi?
Ve vétsiné pripadu je to jeden kontejner. Od néj se pak odviji, jestli bude spoluprace pokracovat.

Jak velkou roli dnes export hraje?

Zasadni. Dlouhodobé vice nez 70 procent nasi produkce miri do zahrani¢i. V ramci ¢eskych pivovart
je to vyjimecny pomeér. Nejvétsi cast exportu sméruje do Evropy, predevsim na nase tradicni trhy,
jako jsou Némecko, Velka Britanie, Rakousko, Polsko nebo Slovensko. V Némecku se vdm dari
dlouhodobé.

Cim to je?

Vv

dovozce piva na némecky trh. O predni pricky se pretahujeme s nejvetsimi svétovymi pivovarnickymi
skupinami, coz je pro nas velké ocenéni.

Ani s rostoucim exportem neuvazujete o vyrobé v zahranici?



Jak hledate nové trhy?

Méame obchodni tymy rozdélené podle jednotlivych regionti svéta. Vedle péce o nase nejvétsi trhy
aktivné hledaji nové prilezitosti. Spolupracujeme s ambasadami, agenturou CzechTrade i mistnimi
distributory. Kli¢em k Gspéchu je najit partnera, ktery dokonale zna svuj trh a umi pracovat

s prémiovym importovanym pivem.

Jak velka je mezi pivovary konkurence?

Je to bézna obchodni soutéz. Kazdy chce uspét se svou znackou, ale zaroven se v oboru navzajem
respektujeme. Zajimavé je to zejména ve svété remeslnych pivovaru, kde je mnohem vétsi prostor
pro spolupraci, sdileni zkuSenosti a spolecné projekty.

Sitit ¢eskou pivni kulturu do svéta

Velkou pozornost budi vase spoluprace s craftovymi pivovary. Ma kromé image i obchodni
vyznam?

Nasim hlavnim cilem neni prodavat velké objemy limitovanych piv. Chceme byt soucasti pivovarskeé
komunity a spolec¢né Sirit dobré jméno Ceského lezaku. Tyto projekty jsou pro nas laboratori novych
napadu a zaroven zpusobem, jak ukazovat svétu Ceskou pivni kulturu. Jako narodni pivovar citime
odpovédnost za to, aby ¢esky lezak mél ve svété silné postaveni. Spolupracovali jsme napriklad

s pivovary v Keni, Kanadé, Spojenych statech, Australii, Italii, Némecku nebo Velké Briténii.
Spolecné jsme varili ¢esky lezak z mistnich surovin podle ¢eskych technologickych postupd.

Jak takova spoluprace probiha?

Nas sladek prijede primo do partnerského pivovaru a spolecné hleddme nejlepsi cestu, jak uvarit
skutecny cesky lezak. Nékdy je potreba upravit technologii nebo dovybavit provoz. Vysledkem ale
byvéa pivo, které zustava soucasti nabidky daného pivovaru a zaroven predstavuje ¢eskou pivni
tradici mistnim zédkaznikum.

Budvar dlouhodobé roste. Jaky je soucasny vystav?

V lonském roce jsme dosdahli vystavu 1,946 milionu hektolitru. Od roku 2017 jsme zaznamenali
pokles pouze jednou, kdyz jsme prisli o rusky trh, ktery se ndm ale podarilo rychle nahradit. Letos
bychom se mohli priblizit hranici dvou miliona hektolitru.

Mate ambici dal rust?

Urcité ano, ale nasim cilem neni byt nejvétsim pivovarem. Chceme rist predevsim hodnotou znacky.
Nejde nam o to uvarit co nejvice piva. Chceme varit Spickovy ¢esky lezak, prodavat ho jako prémiovy
produkt a dal budovat jeho renomé po celém svété. To je cesta, které vérime.

Petr Dvorak

Od roku 2017 je Petr Dvorak reditelem narodniho pivovaru Budéjovicky Budvar. Rodak z Liberce
vystudoval Fakultu socialnich véd na Univerzité Karlové. Pracoval jako manazer znaCky Staropramen
a poté jako reditel marketingu v Pivovarech Staropramen. Pred svym plsobenim v Budvaru byl sedm
let v Londyné mezinarodnim reditelem znacky Pilsner Urquell ve spole¢nosti SABMiller.
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