Slovenské firmy nachadzaju na Kaukaze novy
biznisovy priestor
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Gruzinsko moze fungovat ako zakladna pre expanziu do Sirsieho kaukazského a
stredoazijského regionu.

Kaukazska krajina sa meni z exotickej destinacie na redlnu podnikatelsku prilezitost pre slovenské
firmy. Gruzinsko kombinuje nizke administrativne zatazenie, priaznivy danovy systém a strategicku
polohu na kriZzovatke Eurdpy a Azie. Eximbanka tu uz podporila projekty exportérov v objeme viac
ako 50 miliénov eur a zaujem rastie. Pre podniky hladajice nové trhy s rastovym potencidlom je v
stucasnosti ten spravny Cas vstupit a ziskat konkurencny naskok.

Krajina na obzore

Gruzinsko dlho zostavalo mimo radaru slovenskych podnikatelov, no tento obraz sa meni. Preslo
reformou podnikatelského prostredia a patri medzi najjednoduchsie miesta na zakladanie firiem v
postsovietskom priestore. Legislativa je prehladnd, danové zatazenie nizke a byrokracia v porovnani
s eurdpskymi trhmi mensia. Firmy ocenuju flexibilitu miestneho trhu a cenovo dostupnu pracovnu
silu. Uvedomuju si, Ze tspech stoji na lokalnej znalosti a vybudovanych vztahoch. Nie je to trh, kde
staci prist s produktom a cakat na zdkaznikov. ,P0sobia tam skuseni investori, ktori st na tomto
teritoriu silne etablovani a maju za sebou ukoncené uspesné projekty,” hovori riaditel odboru
Strukturovaného financovania Tomas Kuruc.

Silny argument predstavuje geograficka poloha krajiny. Lezi na prirodzenej obchodnej trase medzi
Eurépou, Blizkym vychodom a Strednou Aziou a pristavy na Ciernom mori, moderné dialni¢né
koridory a rozvijajuca sa Zelezni¢na infrastruktira vytvaraju podmienky pre efektivny tranzit tovaru.
Pre firmy to znamena pristup na miestny trh i vstupnd branu do kaukazského a stredoazijského
regionu.

Sektory s potencialom

Eximbanka identifikovala oblasti, kde sa slovenské know-how a miestne potreby navzajom dopliajt.
Energetika, vodné hospodarstvo, dopravna a logisticka infrastruktira, stavebnictvo a cestovny ruch
- to st sektory s najvysSim potencidlom pre slovenskych exportérov. Krajina intenzivne investuje do
modernizacie svojej infrastruktury a hlada overenych technologickych partnerov so skisenostami z

eurdpskych projektov. ,Gruzinsky trh pontka priestor najma tam, kde maju slovenské podniky silné
skusenosti: v technologickych rieseniach, modernizacii infrastruktiry a rozvoji turistickych sluzieb,”
konstatuje T. Kuruc.

Medzi oblasti, ktoré Eximbanka financuje, patria stavebnictvo a cestovny ruch. To znameng, ze firmy
maju k dispozicii nielen trhovu prilezitost, ale aj financn podporu. Cestovny ruch je odvetvim, kde
krajina zaznamenava rast navstevnosti a dopyt po kvalitnych rieSeniach rastie. Pre stavebné firmy a
dodavatelov technoldgii ide o sektor s predvidatelnym a rasticim dopytom. Dalsi priestor otvéara
energeticka transformacia. Gruzinsko disponuje velkym potencidlom vodnych zdrojov, rozvija
solarnu energetiku a planuje zohravat klticovud ulohu v tranzite zeleného vodika smerom do Eurdpy.
»Slovenské firmy disponuju silnym know-how v oblasti energetickej infrastruktiry, smart-grid rieSeni
a modernizacie prenosovych sustav, ktoré dokazu uspesne implementovat priamo v regiéne,“
zdorazhuje riaditel odboru medzinarodnych vztahov Matt$ Sarsky.



Rizika a ich manazment

Kazdy zahrani¢ny trh nesie so sebou rizika. Region je geopoliticky citlivy a ovplyviiovany vztahmi
medzi Eurépou, Ruskom, Tureckom a Cinou, ¢o vytvara premenlivé prostredie vyZadujice starostlivy
manazment rizik. Jednym z najcastejSie podcenovanych rizik je platobna disciplina miestnych
partnerov. ,Tovar alebo sluzba sa do tejto destinacie predaju lahko, no o to tazsie sa zabezpecuje
inkaso, respektive zaplatenie zo strany kupujuceho,” vysvetluje riaditel odboru poistenia
obchodovatelného rizika Martin Schaner s tym, ze na zabezpecenie tohto rizika pontika Eximbanka
exportérom zaistenie proti komercnym i politickym rizikdm formou poistenia pohladavok. ,Aby
exportér dostal svoje peniaze, aj ked odberatel nezaplati riadne a vc¢as,” vysvetluje M. Schaner s tym,
Ze pre firmy vyuZzivajice tento nastroj sa trh stava predvidatelnejsim prostredim.
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