Charitni péce je tu pro vsechny. I diky tém,
kteri se rozhodli byt Dobrocinni
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Uz vice jak 100 let pomaha Charita Ceska republika lidem v nouzi. Ro¢né vyuZije jejich
sluzeb na 392 tisic lidi po celé zemi. Neslo by to vSak bez darcu, jejichz laskavost a empatie
jsou nepostradatelné pro kazdou neziskovou organizaci. A praveé o darcich a jejich
nedocenitelné roli vypravi vrozhovoru Milan Vlasak, vedouci fundraisingu Charity Ceska
republika. Komu pomaha projekt Dobrocinni? Jak (ne)snadno se shanéji darci pro
neziskovou organizaci? A jak vypada budoucnost fundraisingu?

Miuzete ¢tenariim predstavit projekt Dobro¢inni Charity Ceska republika?

Dobrocinni je shirkova aktivita, zaloZzena na pravidelném dércovstvi a na budovani pevné darcovské
zékladny jako stabilniho zdroje financovani Charity Ceska republika. Prostiedky z tohoto projektu
pomahaji ve vice oblastech podle predem daného kli¢e. Dobroc¢inni maji

samozi'ejmé nejen svou ekonomickou stranku, ale jsou predev$im o navazovani a udrzovani vztahu s
pravidelnymi darcia budovani jejich vztahu k Charité.

Mnoho lidi radéji prispiva na jednotlivce a jejich konkrétni pribéhy. Jak byste pro projekt
Dobrocinni nadchl takové darce?

Pravidelné darovani v ramci projektu Dobroc¢inni umoziuje pomdahat jednim darem na spousté mist a
v radé oblastipo celé republice, a dokonce i v zahranic¢i. Projekt pomaha mnoha lidem - na rozdil

od podpory jednotlivct. Diky pravidelnym darcim muze Charita planovat nejen dlouhodobé
projekty, ale mize soucasné pokryt i okamzitou urgentni potrebu, jako v pripadé mimoradnych
udalosti. Urcité je velmi dobré pomahat v rdmci ruznych aktivit i jednotlivctim, ale charitni péce je k
dispozici pro vSechny, kdo ji potrebuji. A pravé tahle péce je financovana z projektu Dobrocinni.

Jak se takovi pravidelni darci pro neziskovou organizaci shanéji? Kolik darcu nyni mate?

V soucasné dobé se blizime k poCtu tisic pravidelnych darct. Mam obrovskou radost, Ze jejich pocet
stale stoupa, i kdyz neni viibec snadné ziskavat takovy typ darcl. Zaprvé musite oslovit dérce,

kteri maji k organizaci pozitivni vztah. Pokud neadresné oslovite nékoho, kdo vas viibec nezna,

tak pravdépodobnost, Ze z néj udélate pravidelného darce, je velmi mala. Zadruhé je dulezité velmi
dobre takovému clovéku vysvétlit pozitivni dopad pravidelného darovani, jak pro organizaci, tak i pro
néj osobné. Pravidelnou podporou dobré véci totiz kultivuje ¢lovék i sam sebe.

Na co se finance z projektu vyuzivaji?

Prostredky z projektu Dobrocinni jsou rozdéleny podle presné daného klice. 30 % je urceno na
financovani projektt v charitni siti, 30 % sméruje do rozvojové a humanitarni pomoci v zahranici.
Dalsich 30 % se pouZije na rozvoj Charity Ceska republika jako organizace. A 10 % z vytéZku slouZi k
podpore advokaéni ¢innosti Charity Ceska republika. Tedy tam, kde se organizace ,pere” za prava
potrebnych na trovni legislativy.



Jaké typy darcu se snazite oslovit? Mate profil idealniho darce pro tento projekt?

Nejdulezitéjsi je, aby takovy darce mél k Charité néjaky vztah. To znamena, Ze to je darce, ktery uz
nékdy v minulosti daroval, ma zkuSenost s charitni sluzbou, nebo ma treba dobré reference na
znacku Charita. Pokud bychom tohoto darce méli specifikovat konkrétné, tak v idealnim pripadé je
to Clovek, ktery daroval opakované a na ruzna témata. Pravé projekt Dobrocinni, kdy jeden dar
pomaha univerzalné, je pro néj uplné idealni volbou.

Dostavaji od vas darci néjakou zpétnou vazbu? Udrzujete s nimi pravidelny kontakt?

Samozrejmé, takovych pravidelnych darct si nesmirné vazime, a proto jsme s nimi v prubézném
kontaktu. Okamzité po daru darcum podékujeme a ubezpecime je, ze jejich dar bude smérovat
presné tam, kam deklarujeme. Nékolikrat do roka navic témto darcim posilame e-mail

s podékovanim a informacemi o tom, kde a jak jejich prispévky pomohly. Darci dale

pravidelné dostavaji charitni zpravodaj ,Charitnik“ a

mnoho informaci najdou také na charitnim webu a socialnich sitich.

Jaké mate plany pro rozvoj projektu Dobrocinni v nasledujicich letech?

S Dobroc¢innymi mame velké plany a nase vize se daji rozdélit do nékolika oblasti. Ta prvni z nich je
samoziejmé kvantitativni rist. Je to shirkova aktivita, takze vérime, Ze ndm poroste pocet darcu,
rocni vytézek i prumérna vyse pravidelného daru. Ale na druhou stranu chceme pracovat i na
kvalitativnim rustu Dobroc¢innych. Radi bychom, aby se Dobroc¢inni stali spole¢enstvim, pro které je
pravidelné darovani prirozenou soucasti jejich zivotniho stylu. Ktomu samozrejmé patri i budovani
komunity Dobroc¢innych jako lidi, kteti o sobé védi a sdileji spolecné hodnoty.

Vidite néjaké trendy, které by mohly zménit zpusob, jakym budou neziskové
organizace vbudoucnu pristupovat k fundraisingu?

Cim dal tim vice organizaci si vsoucasné dobé uvédomuje, Ze nejlepsi strategie spo¢iva v budovéani
adresného fundraisingu, zalozeného na osobnim vztahu s darcem. Mam dobry pocit z toho, Ze se ¢im
dél vice fundraisert ridi ve své praxi okridlenym pravidlem, ze fundraiser neziskava penize,

ale predevsim clovéka. To ostatni potom prijde.

Co je pro vas osobné nejvétsi motivaci v praci fundraisera pro neziskovou organizaci?

Kdykoliv pracuji s darci, tak mam velkou radost, ze mohu komunikovat se skvélymi lidmi, kteri chtéji
délat dobré véci. A také mé nesmirné tési védomi, ze pocet a vySe dart nejsou jen uzasna Cisla,

ale predevsim pomoc konkrétnim lidem v nouzi. To je pro mé rozhodné tou nejvétsi motivaci ze
vsech.

https://www.charita.cz/aktuality/z-domova/fundraising-rozhovor-milan-vlasak
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