Vice prodejnich kanalu, vice prilezitosti. Jak
vam s tim pomuze Marketplace Napojeni
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Spoléhat se pri prodeji jen na jeden kanal muze byt v e-commerce dlouhodobé limitujici. At
uz jde o vlastni e-shop, socialni sité nebo srovnavace, kazdy kanal ma své vyhody i limity.
Stale vice e-shopu voli pri prodeji strategii kombinovat vice kanalu, které se vzajemné
doplihuji a pomahaji jim rust. Vedle vlastniho e-shopu nebo srovnavacu zbozi se do této
strategie prirozené radi i marketplaces.

Proc nespoléhat jen na jeden prodejni kanal

Vlastni e-shop je vétsinou zdklad. Mate plnou kontrolu nad znackou, zakaznickou zkuSenosti i marzi,
zéroven ale nesete veSkerou odpovédnost za privadéni zékaznika, coz mize byt naro¢né i nakladné.

Pravé proto dava smysl premyslet nad diverzifikaci prodejnich kanala. Ta vam pomuze oslovit nové
zakazniky, snizit zavislost na jednom zdroji objednavek, rychleji testovat nové produkty nebo trhy a
zéroven zvysit celkovy obrat e-shopu. Zjistéte i vy, jak muzete prodejni kanaly propojovat a co je
omnichannel.

Marketplace v tomto mixu nehraje roli ndhrady e-shopu, ale jeho prirozené rozsireni.

Co je marketplace a jak funguje v praxi

Marketplace neboli online trzi$té je misto, kde vice prodejct nabizi své produkty zakaznikim na
jednom misté, napriklad na platforméach jako Allegro, Kaufland Marketplace, eMAG, Amazon nebo
Etsy. Zakaznici zde aktivné vyhledavaji zbozi a vybiraji si z Siroké nabidky napri¢ ruznymi prodejci,
zatimco vy jako prodejce vyuzivate jiz existujici navstévnost i infrastrukturu dané platformy.

Pro e-shopy to znamend predevs$im snadnéjsi cestu k novym zakaznikiim bez nutnosti budovat si
vlastni navstévnost od zacatku. Marketplace vam umozni rychle vstoupit na nové trhy, predstavit své
produkty zdkazniktum, kteri na téchto platformach aktivné nakupuji, a rozsitit prodejni kanély bez
vyraznych marketingovych investic.

Zaroven je ale nutné pocitat s tim, Zze na marketplace budujete primarné prodeje, nikoliv vlastni
znacku. U nékterych e-shopt muzZe byt marketplace dokonce hlavnim prodejnim kanalem. Vzdy vSak
zélezi na celkové strategii a zplisobu, jakym mate podnikéni nastavené. Ve vétsiné pripadu ale dava
nejvétsi smysl vnimat ho jako doplnék k vlastnimu e-shopu, ktery vam pomuze rist, expandovat a
oslovit nové zakazniky.

Marketplace Napojeni: Jak prodavat na marketplaces primo
ze Shoptetu
Pravé pro jednodussi praci s timto prodejnim kanalem vznika Marketplace Napojeni, které pro vas

aktudlné pripravujeme, a jako prvni umozni propojeni s marketplace platformou Allegro. Diky nému
budete moci svij e-shop propojit s marketplace platformami a spravovat vSe z jednoho mista, primo z



administrace Shoptetu, na kterou jste zvykli.

V praxi to bude znamenat, ze produkty, objednavky i sklad budete mit pod kontrolou v jednom
rozhrani a nebudete muset pri spravé objednavek prepinat mezi riznymi nastroji. Odpadne tak
potreba externich reseni i slozité technické napojeni, které byva u podobnych integraci ¢asto
bariérou.

Vyhodou je také to, ze aktivace sluzby je zdarma. Platite az ve chvili, kdy vam za¢nou chodit
objednavky, a to formou poplatku podle vaseho Shoptet tarifu. Je vSak potreba pocitat i s poplatky na
strané samotného marketplace.

Prodej na marketplace tak budete moci spustit vyrazné rychleji, jednoduseji a s mensi
administrativni zatézi, coz vam dé prostor soustredit se na samotny rust e-shopu.

Pro koho je Marketplace Napojeni vhodné

o Marketplace Napojeni oceni predevsim e-shopy, které chtéji rozsirit své prodejni kanaly, zvysit
dosah svych produktu a ziskat nové zakazniky.

e Zaroven dava smysl pro ty, kteri planuji expanzi do zahranici nebo si chtéji jednoduse
otestovat poptavku na novych trzich bez zbytecné slozitého nastavovani.

Sluzba je vhodna jak pro mensi e-shopy, které s prodejem na marketplace teprve zacinaji, tak pro
veétsi hrace, kteri chtéji mit spravu prodeje centralizovanou a pod kontrolou na jednom misté. Tomu
odpovida i samotné propojeni uctu, které je flexibilni. MiZete si zalozit novy ucet na marketplace
nebo propojit ten stavajici podle toho, co vas e-shop aktualné potrebuje.

Naopak méné vhodné muze byt Marketplace Napojeni pro projekty, které jsou silné postavené na
budovani vlastni znacky a zédkaznické loajality vyhradné na vlastnim e-shopu, kde hraje hlavni roli
primy vztah se zakaznikem.

Co zvazit pred vstupem na marketplace

Prestoze marketplace prinasi nové prilezitosti, je dobré si pred vstupem ujasnit i jeho specifika.
Oproti vlastnimu e-shopu zde mate mensi kontrolu nad zakaznickou zkusenosti a budovani znacky je
omezenéjsi, jak jiz bylo zminéno. Zaroven vstupujete do konkurencniho prostredi, kde se vase
produkty zobrazuji primo vedle dalSich prodejcu.

I proto je vhodné vnimat marketplace jako soucdst Sirsi strategie, ne jako jediny pilif podnikani. Pri
zaCatku se vyplati vybrat vhodny sortiment, otestovat poptavku na mensim vzorku produktl a
postupné prodej Skalovat podle vysledki. Diky Marketplace Napojeni to navic budete moci zvladnout
primo ze svého e-shopu bez slozitého nastavovani.

Allegro: prvni marketplace, na ktery se muzete napojit

Allegro je nejvétsi marketplace evropského puvodu, ktery na ¢eském trhu otevira dvere i mensim
prodejciim bez nutnosti velkych investic. Zakladni nabidka stoji na jednoduchém vstupu. Zalozeni
uctu je zdarma a novi prodejci mohou vyuzit obdobi 180 dnt s nulovou provizi, coZ snizuje poc¢éatec¢ni
riziko.

Platforma zaroven nabizi pristup k 21 milionlim zdkaznikl napric¢ regionem stfedni Evropy a nastroje
pro expanzi bez nutnosti lokalizovat vlastni e-shop pro zahranici.
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