OEM, Retail nebo Volume? Jak vybrat
spravnou Microsoft licenci pro vasi firmu
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Pojdme si blize predstavit zminované licencni modely a ukazat, jak mohou firmy
optimalizovat své licencni strategie:

OEM licence: Levné, ale nepruzné

OEM licence (Original Equipment Manufacturer) jsou ¢asto predinstalovany na novych zarizenich,
diky ¢emuz pusobi jako cenové dostupné reseni. Jejich hlavni nevyhodou je vSak vazba na konkrétni
hardware - nelze je prevést na jiné zarizeni a podporu zajiStuje vyrobce, nikoli Microsoft. Ve vétsich
firmach to vede k roztristéné spravé licenci, coz zvySuje riziko nesouladu s predpisy a muze prinést
az 0 20-30 % vysSi provozni naklady, zejména pri auditech nebo migracich.

Retail licence: Flexibilni, ale ne pro velké firmy

Retail licence, znamé jako FPP (Full Packaged Product) nebo elektronické ESD, nabizeji vétsi
flexibilitu, protoze je lze prenaset mezi zarizenimi a podporu poskytuje primo Microsoft. Nejsou vSak
vhodné pro centralizovanou spravu. Jednotliva aktivace licenci je administrativné naro¢na - firmy s
vice nez 100 zarizenimi mohou stravit spravou az 60 hodin ro¢né navic. Navic jsou tyto licence
drazsi nez multilicen¢ni programy, coz je ¢ini méné atraktivnimi pro organizace s vét$im poctem
uzivateld.

Volume Licensing: Efektivita a kontrola

Multilicencni programy (Volume Licensing) prekonavaji omezeni OEM a Retail licenci. Umoznuji
hromadny ndkup, centralizovanou spravu a snadnou realokaci licenci mezi zatizenimi i tymy. Firmy
tak 1épe kontroluji nasazeni softwaru, aktualizace a dodrzovani predpist. Podle spolecnosti Forscope
mohou organizace diky odbornému poradenstvi usetrit na licencnich nékladech, snizit
administrativni zatéz a zlepsit efektivitu spravy IT.

Prikladem je stredoevropska logisticka firma s vice nez 500 zaméstnanci, ktera diky partnerstvi s
Forscope snizila ndklady na software o 50 %, uSetrila stovky tisic eur a hladce presla na novy systém
bez preruseni provozu. Podobné mistni samospréava v Budapesti usetrila 73 % nakladu ndkupem
pouzitych licenci, coz prineslo Gsporu pres 100 000 eur.

Vyhody spoluprace s odborniky

Specializovani partneri, jako je Forscope, pomahaji firmam orientovat se v licen¢nich modelech a
optimalizovat jejich strategii. S hlubokou znalosti softwarové legislativy a zkuSenostmi v deviti
zemich tito odbornici identifikuji neefektivity, zajistuji soulad s predpisy a pripravuji firmy na audity.
Nabizeji také cenové vyhodné pouzité licence, které mohou prinést az 70% uspory oproti novému
softwaru. ,Licencovdni se méni z nutnosti na strategicky ndstroj digitdlni transformace. Ve stredni a
vychodni Evropé firmy ve vyrobé, logistice ¢i verejném sektoru stéle ¢astéji voli chytrejsi licencni
modely, aby zvysily efektivitu a zajistily soulad s piedpisy,” iika Jakub Sulak, zakladatel a
generalni reditel ceské spoleCnosti Forscope, ktera je ve zminovaném regionu stredni a
vychodni Evropy nejvétSim brokerem druhotného softwaru.

Kli¢ k uspéchu: Strategicky pristup



Spravna licencni strategie neni jen o cené, ale o uspore casu, Skalovatelnosti a jistoté pri auditech.
At uz jde o OEM, Retail nebo Volume Licensing, pochopeni jejich rozdill je prvnim krokem k
vytvoreni efektivniho a financné dostupného softwarového prostredim.
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