E.ON a Mercedes-Benz - oboustranne
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V lonském roce podepsaly Mercedes-Benz a E.ON smlouvu o spolupraci na rozvoji
elektromobility.

Jde o logické spojeni, protoze prechod na elektricky pohon nastane nejen v oblasti béznych
osobnich aut, ale také v segmentu firemnich fleeti a dodavek, kde ma Mercedes-Benz
velké plany. Jak spoluprace funguje, jsme probrali s Davidem Voborilem z tymu Mobility
Services z E.ONu a FrantiSkem Miuhlfeitem, Head of Sales and Marketing Mercedes-Benz
Vans.

FrantiSek Mihlfeit (FM): NaSe znacka ma elektromobilitu jako jeden ze strategickych pilifu,
jinymi slovy je to jedna z naSich hlavnich priorit. Pokud se podivdme do historie, pattil Mercedes-
Benz v automobilovém prumyslu vzdy k technologickym lidrim a inovatorim. Tento pristup chceme
samozrejmeé zachovat i v elektromobilité a nasi zdkaznici to od nas také ocekavaj.

David Voboril (DV): U nas je to jednoduché. V E.ONu jsme s e-mobilitou prakticky od jejich
zaCatkl. Nase pozornost se kromeé verejného dobijeni postupné soustredila k vétsim zakazniktam,
protoze ti s komercni elektromobilitou koketuji zpravidla dfive. Jejich motivace je rlizna - zahrani¢ni
matka, brand positioning... Na tom vlastné tolik nesejde. A jelikoz u nés bylo toto pole dlouhou dobu
neorané, predstavuje dobrou prilezitost. Ke spolupraci s Mercedes-Benz jsme se dostali béhem
spole¢nych jednéani ohledné jinych mensich projektl, pri nichz jsme vzajemné nasli potencial hlubsi
spolupréace.

FM: Potrebujeme byt pripraveni na rostouci poptavku nasich zakazniki, kterym chceme cestu k
elektromobilité co nejvice usnadnit. To je nas$ hlavni motiv pro spolupraci s E.ONem. Dobijeci
infrastruktura rozhodné neni nasi doménou, avsak hraje klicovou roli pri elektrifikaci fleett. Proto
jsme zacali hledat a nasli jsme zkuSeného a solidniho partnera, ktery toto umi. Samoziejmé to
nedélame tak uplné pro soucasny stav. Ne Ze by to nebylo téma i dnes, ale musime se pripravit na
novou generaci vozidel, ktera uz bude mnohem lépe plnit kritéria zakaznik(.M{zete prozradit, na co
se mohou zakaznici tésit?

FM: Uz dnes nabizime treba skvélé eVito Tourer, které disponuje baterii s kapacitou 90 kWh a ujede
az 360 km. O tento model je zajem hlavné u hotelovych a taxi sluzeb. Novinkou leto$niho roku bude
ale Sprinter. Dostane totiz uz velky akumulator (113 kWh), diky némuz bude schopen ujet vice nez
400 km. To je proti predchozi generaci dvojnasobek, coz uz je pro dany segment naprosto vyhovujici.
Navic bude k dosténi s rychlonabijenim s vykonem az 115 kW a osmiletym certifikdtem na
akumulator, ktery je mozné jednodusSe repasovat za priznivé ceny.

FM: Prodej vétSiny variant uz byl zahdajen, testovaci vozidla by méla byt k dispozici v radu nékolika
tydnu.

DV: Snazime se, aby to tak bylo. Asi nejde rict, co konkrétné firemni klienti chtéji. Kazdy vétsi
zékaznik ma trochu jiné pozadavky a my jsme tu od toho, abychom na vétSinu naroka poskytli reseni.
Zpravidla to za¢ind nabidkou stanic, kdy je potreba nabizet celou skalu od malych mobilnich AC



zarizeni az po 400kW DC rychlodobijecky. Firmy chtéji co nejefektivnéjsi realizaci a casto pozaduji
kombinovat firemni, verejné a zaméstnanecké stanice. To také umime. Setkavame se rovnéz s
pozadavky na rtuzné trovné rizeni, od toho zékladniho s fixni hodnotou dostupného vykonu sité az po
hlidéni ¢tvrthodinovych maxim, kombinace AC a DC stanic, fotovoltaiky a treba bateriovych ulozist.

Firmy chtéji i prehled o dobijeni své flotily. U nas maji detailni zdroj dat o firemnim, verejném i
API. Dalo by se pokracovat, ale pro predstavu, nad ¢im flotilovy zdkaznik premysli, to asi stac¢i. Vse
jsme se naucili pravé diky dlouhodobé orientaci na B2B sektor.

FrantiSek Miihlfeit: "NaSe znacka ma elektromobilitu jako jeden ze strategickych pilifu, jinymi slovy
je to jedna z nasSich hlavnich priorit. Pokud se podivame do historie, patril Mercedes-Benz v
automobilovém prumyslu vzdy k technologickym lidrum a inovatorum. Tento pristup chceme
samozrejmeé zachovat i v elektromobilité..."

FM: Predstavme si situaci, kdy k ndm prijde zakaznik a uvazuje o koupi 1, 2 nebo vice elektromobild.
Md samozrejmé hodné otdzek. Dokud se tykaji auta, rekneme mu vse, co chce védét. On ale z logiky
véci resi trochu vice nez ,jen” auto, a to uz se za¢iname dostavat mimo nasi oblast. My zakaznikovi
neumime jednoduse rict, jak si ma elektromobily zaclenit do soucasného provozu nebo co vse by mél
chtit od dobijecky Ci poskytovatele, jaky je nejvyhodné;jsi tarif pro jeho vozovy park ¢i specificky druh
provozu a tak dale. V tu chvili ho za jeho souhlasu presmérujeme na E.ON Drive. Dosud to bylo
zpravidla tak, Ze zdkaznik vyuzil néjakého takzvaného ,svého” elektrikare, ktery mu zapojil
dobijecku, a bylo vyreseno. To jde mozna u jednoho auta na zkousku, ale v profesionalnim provozu to
prinasi jen komplikace a v kone¢ném dusledku i neprijemnou zkuSenost s elektromobilitou ¢i
neefektivné vynalozené prostredky.

DV: Ano, to je velmi presné receno. Nase role spociva v tom, aby zkusenost s elektromobilitou ve
firmé byla co mozna nejlepsi. Aby nové porizena elektroauta uz nefungovala pouze ve zminéném

rezimu na zkousku, nybrz aby se maximalné vyuzil jejich potencidl. Se zékaznikem zkonzultujeme
jeho zamér a navrhneme optimalni reseni. Klademe duraz predevsim na to, aby nami dodané dilo
reflektovalo plany klienta. Pripravit infrastrukturu pro dobijeni vice vozidel neni levna zélezitost,

proto je dobré pocitat s budoucim rozvojem firmy, tfeba i za cenu vyssich aktualnich nakladu.

DV: Rozumim, kam asi mitite, ale ne, neni. Zakaznik nemusi splnit zddné podminky. Nemusi
odebirat komoditu od E.ONu, nemusi spadat na nase distribu¢ni izemi (E.GD) a nemusi odebirat
zadné dalsi reseni, jako je napriklad fotovoltaika. Ani dealer mercedesu nemé povinnost zdkaznika
odkazovat na nas, pokud z néjakého duvodu nechce.

FM: Dobre si uvédomujeme, ze by nemélo smysl jakkoliv svazovat dealerum nebo zdkaznikum ruce.
Jako zéstupci zna¢ky v CR jsme tu naopak od toho, abychom jim pomohli. Cilem je odstranit co
nejvice potenciadlnich prekazek pri prechodu na elektromobilitu.

DV: Nejen ambice, my uz to délame. Firmam umime dodat komplexni energeticka reseni. Vlastné
pro Mercedes-Benz to bylo jednim z parametr(, ktery by mél partner spliiovat. Za posledni roky se
energetika dostava do vyrazné vyznamné;jsi pozice, nez jsme byli zvykli. E.ON dokonce zalozil
samostatnou spolecnost E.ON Energy Solutions, ktera se bude soustredit na energetické projekty
pro komeréni sektor. Oblasti, kde jsme pro firemni zékazniky partnerem, jsou osvétleni, fotovoltaika,
kogeneracni jednotky a vytapéni.

Slibnou technologii predstavuje zaclenéni elektromobilu do komunikacni sité, v niz mohou elektricka
auta komunikovat tieba s chytrou elektrickou siti, spravou firemni flotily nebo se systémy rizeni
provozu na silnicich. Elektromobil je totiz vice nez jen obycejné auto - je to vlastné silny pocitac a



zaroven velky elektricky akumulator s kapacitou nékolik desitek kWh. Komunikace elektromobilu s
okolim se oznacuje jako V2X (vehicle-to-everything).

Elektromobil muze slouzit jako zasobarna energie, a to jak pro dobijeni nejruznéjsich pristroji nebo
elektrokol (V2L - vehicle-to-load), tak i pro ukladani a spotrebu solarni elektriny z domaci
fotovoltaiky (V2H - vehicle-to-home). Otazkou blizké budoucnosti je pak technologie vehicle-to-grid
(V2G), kdy budou moci elektricka auta dodavat energii také do elektrické distribuc¢ni sité a fungovat
jako jeji stabilizacni prvek v ramci agregace flexibility.

V E.ONu se tématem a technologiemi V2X aktivné zabyvame. Jsme soucasti projektu V4Grid
financovaného z programu Interreg Stiedni Evropa, ktery sdruzuje konsorcium 11 partnert. Cilem
projektu je mimo jiné vybudovat a provozovat 18 obousmérnych dobijecich stanic (z toho 3 v CR) a
na zakladé nasbiranych dat a zkusenosti navrhnout business model a nutné legislativni upravy pro
snazsi adopci technologie.

FM: Ano, sbliZzeni na ¢eském trhu vlastné ukazalo potencial v plném rozsahu. E.ON neni velkym
hracem jen u nas, je pritomen na mnoha trzich v nasem okoli. To znamena velky benefit pro
kohokoliv, kdo ma v portfoliu zdkaznikl nadnéarodni spole¢nosti. Prakticky stejny model kooperace se
spousti u naSich organizacCnich jednotek na Slovensku, v Madarsku a Rumunsku. Krom toho E.ON
vybavil nékolik nasich dealerd nabijeci infrastrukturou, k ¢emuz dochézelo prirozené bez nasi Gcasti.

DV: Jesté bych doplnil, Ze Mercedes-Benz a E.ON Drive budou spole¢né budovat rozsahlou sit
dobijecich hubt napri¢ Evropou. Tento projekt je ale na samém zacCatku, nicméné bude urcité
zajimavé sledovat jeho vyvoj.

FM: ZvySenou poptavku evidujeme od zacatku komunikace pripravy tohoto dotacniho titulu. O
postupném prechodu na elektromobilitu uvazuje véts$ina nasSich zakaznikl. DotaCni program tento
proces ,pouze” urychlil.

FM: Trend je zrejmy uz nyni: co nejvétsi efektivita pri vyuzivani vozového parku spojena s flexibilnim
resenim pro provozovatele. Na zékladé pravidelného sbhéru a vyhodnoceni dat z redlného provozu je
navic mozné jiz dnes mnohem presnéji ridit cely vozovy park a optimalizovat naklady. Diky tomu
sledujeme odklon od tradi¢niho modelu vlastnictvi vozidla na tri az pét let.

DV: Osobné asi ne¢ekam zadny ,big bang” moment. Projdeme si postupnou transformaci. Se ziskem
zkusSenosti s elektromobilitou zmizi casem i ten negativni sentiment. Ackoliv si myslim, ze elektricka
vozidla jsou nebo brzy budou vhodné pro naprostou vét$inu potreb firemnich zékaznika, jsem
presvédcen, ze jeSté néjakou dobu pretrvaji oblasti, kde takovy smysl déavat nebudou.

Hodné zajimavé bude sledovat prerod elektromobility z alternativni dopravy na mainstream. Z
pohledu energetiky se téSim na rozvoj technologie V2X, respektive V2G (vehicle to grid). Optikou
majiteld firem bude mezi sledovana témata urcité patrit spotrebni dan na elektrinu uplatnéna do
dopravy. Rad bych se tésil i na lepsi podporu statu, ale to je spiSe prani nez ocekavani.

Elektromobilita je nas svét. V E.ON Drive se dozvite, co pro jeji rozvoj délame i to, jak mizeme pravé
vasi firmé pomoct postavit a provozovat dobijeci stanice.

Zadejte vasi e-mailovou adresu

Tim, Ze uvedete svij e-mail a stisknete ,,Odeslat”, souhlasite se zpracovanim svych kontaktnich udaju
spole¢nosti E.ON Energie, a.s., IC: 260 78 201. Vase kontakty budeme vyuZivat jen k zasilani
newsletteru a s nim souvisejicich nabidek produktt a sluzeb. Z odbéru téchto e-mailll se muzete
kdykoli odhlasit. Podrobnosti najdete na webu www.eon.cz v ¢asti Ochrana osobnich tdaju.
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