GymBeam prekonal v minulém roce obrat 4
miliardy korun. V 2024 se planuje vénovat
hlavne logistice
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Dokladaji to i jednotlivé milniky, které se GymBeam podarilo prekonat. Jednim z nejvétsich
byl rozhodné Black Friday. Pri tom se spoleCnosti podarilo prodat rekordni milion kusu
produktu a tim dosahnout meziro¢niho narustu o 76 %. Gymbeam neroste jen v ¢islech, ale
také v poctu zaméstnancu. Ke konci roku 2023 spolecnost citala pres 500 zaméstnancu a
neustale hleda nové posily. Zaroven také se svou prazskou pobockou v Karliné vyhrala
"michelinskou hvézdu" mezi prodejnami - Visa Czech Top Shop.

S novym rokem ale prichazeji nové vize a cile, které je treba prekonat. Téch ma Dalibor Cicman,
CEO GymBeamu, v rukavu hned nékolik. Spolecnost se chce soustredit predevsim na upevnovani
pozice na jiz existujicich trzich, s dirazem na nejnovéjsi trh v Italii a DACH region (Némecko,
Rakousko a Svycarsko). Cesky trh je ale nadale spole¢né s tim slovenskym nejsilnéjsi. “V ristu
napric trhy ndm pomdhaji data z Google, Meta platforem a také socialni sit TikTok, plus nase vlastni
data,” popisuje.

Nejvétsi zmény ale chysté v oblasti logistiky. V roce 2024 by mél GymBeam disponovat nejen 5
logistickymi centry, ale také novym unikatnim autostorem v Kosicich. S touto investici za bezmala
147 milionu korun si slibuje automatizaci az 80 % objednavek. To povede nejen ke zrychleni vydeje
objednavek, ale také ke zvyseni kapacity logistického centra, které sidli v KoSicich. Zaroven bude
Gymbeam soustredit vice pracovni sily na sofistikovanéjsi préci, nez je expedice. Otevreni skladu v
It4lii, od ¢ehoz si slibuje také zrychleni dodani produktt v daném regionu, je jiz pomyslnou
treSnickou na dortu roku 2024.

SpolecCnost i nadale zistavéa konzistentni ve svém primarnim zajmu o uspokojeni potreb zdkaznika.
Prestoze v soucasné dobé je pres 80 % produktu dostupnych na GymBeam tvoreno vlastnimi
znackami a navyseni tohoto procenta se tak nabizi, CEO GymBeamu Dalibor to nevnima jako
prioritu. “Jsme schopni prirozené zvysovat podil nasich vlastnich produkti. Zakaznici se k ndm vraci
a my muzeme nejen predikovat, jaké produkty si vyberou, ale hlavné upravovat produkty primo
podle jejich potreb. Jako strategickou prioritou tak stdle vnimdme spokojenost zdkaznikil, ta je pro
nds vzdy na prvnim misté,” dodava na zavér Dalibor Cicman.

O GymBeam

GymBeam je s obratem 105 milionu eur za rok 2022 nejvétsim fitness e-shopem v regionu CEE.
Zaméruje se na prodej vyzivy pro sport a zdravi, zdravych potravin, sportovniho obleceni a
prislusenstvi. Ve svém portfoliu méa vice nez 120 znacek a tisice produkti. Velkou Cast jeho trzeb
tvori vlastni vyroba pod znackami GymBeam, VanaVita, BeastPink, STRIX a XBEAM.

Spolecnost GymBeam od vzniku expandovala do dal$ich krajin Evropy. Momentélné pusobi na 15
trzich, mezi které kromé Slovenska a Ceska patti napriklad Madarsko, Rumunsko, Chorvatsko,
Bulharsko, Ukrajina, Slovinsko, Polsko, Némecko ¢i Itdlie.
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