Zajem o ojeté vozy se zvysuje i u firem, rikaji
prodejci, pojiStovny i splatkové firmy
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Spolu s celkovym rustem zajmu o ojeté vozy, ktery prichazi vidy s oslabenou ekonomickou
situaci, se zvySuje i poptavka po ojetinach ze strany firem. Shodli se na tom ucastnici
konference, ktera se konala dnes dopoledne na Ministerstvu prumyslu a obchodu.
Konferenci poradala Asociace obchodu ojetymi automobily (AOOA) ve spolupraci se Svazem
obchodu a cestovniho ruchu. Mezi vystupujicimi byli generalni reditelka AURES Holdings
Karolina Topolova, predsedkyné Ceské leasingové a financ¢ni asociace Jana HanuSova nebo
reditel Ceské asociace pojistoven Jan Matousek a provozné-technicky reditel spolecnosti
Meyra CZ Martin Charvat. Konferenci moderoval prezident Svazu obchodu a cestovniho
ruchu Tomas Prouza. V Ceské republice se ro¢né proda priblizné 700 tisic ojetych vozi. Trh
ojetin je 3,5krat vétsi nez trh novych vozidel a v lonském roce dosahoval hodnoty 192
miliard Kc.

V Ceské republice se ro¢né proda priblizné 700 tisic ojetych vozi. Trh ojetin je 3,5krat vétsi nez trh
novych vozidel a v loniském roce dosahoval hodnoty 192 miliard K¢. Primérna cena ojetého vozu
¢inila 290 tisic K¢. Zatimco v predcovidové dobé byly doménou firemnich flotil nové vozy, v
poslednich letech se stéle Castéji objevuji i vozy ojeté. Podle predsedy AOOA Jiriho Grunda je to
kromé ekonomickych duvodu zejména stale vétsim durazem velkych prodejcu na bezpecnost nakupu.
,Trh ojetych vozii v CR se za poslednich 5 let vyznamné profesionalizoval. U nejvétsich prodejct je
Jjiz provérovdni servisni historie standardem. Zdkaznik vidi detail provérovdni hned pri prohlidce,
staci telefonem nacist QR kod, ktery je za sklem vozu,” 1ika Jiri Grund, predseda AOOA.

Sami prodejci vidi za rustem zajmu i problémy, kterymi trh novych vozu trpi. ,Na novd auta musite v
drtivé vétsiné pripadi ¢ekat i radu mésicu. Jejich dostupnost je navzdory vsemu nejistd. Novd auta
dramaticky zdrazila i o desitky procent. V cenovych kategoriich, ve kterych si podnikatelé zvykli
kupovat své vozy, jsou novd auta budto vyrazné drazsi, nebo méné kvalitni, s mensi vybavou.
Podnikatel nemtize v podminkdch turbulentniho trhu na nic ¢ekat! A musi ve své cenové kategorii
dostat stejné spolehlivy a vybaveny viiz jako drive,” uvedla Karolina Topolovd, generalni reditelka a
predsedkyné predstavenstva AURES Holdings, provozovatele nejvétsi stredoevropské sité autocenter
ojetych a zanovnich vozi AAA AUTO a Mototechna.

,Na novd auta musite v drtivé vétsiné pripadi ¢ekat i fadu mésici. Jejich dostupnost je navzdory
vSemu nejistd. Novd auta dramaticky zdrazila i o desitky procent. V cenovych kategoriich, ve kterych
si podnikatelé zvykli kupovat své vozy, jsou novd auta budto vyrazne drazsi, nebo méné kvalitni, s
mensi vybavou. Podnikatel nemiize v podminkdch turbulentniho trhu na nic ¢ekat! A musi ve své
cenové kategorii dostat stejné spolehlivy a vybaveny viz jako drive,” uvedla Karolina Topolova,
generalni reditelka a predsedkyné predstavenstva AURES Holdings, provozovatele nejvétsi
stredoevropské sité autocenter ojetych a zanovnich vozii AAA AUTO a Mototechna.

,Nova auta maji nizsi skodni frekvenci, a to predevsim diky jejich lepsimu vybaveni asistencnimi
systémy. Stejné tak mezi novéjsimi ojetymi vozy kolem 2-3 let stari je vyrazny rozdil oproti starsim
ojetindm,” uvedl na konferenci teditel Ceské kancelaie pojistitelll Jan Matousek. ,Novd auta maji
nizsi Skodni frekvenci, a to predevsim diky jejich lepsimu vybaveni asistencnimi systémy. Stejné tak
mezi novéjsimi ojetymi vozy kolem 2-3 let stdri je vyrazny rozdil oproti starsim ojetindm,” uvedl na
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a to predevsim diky jejich lepsimu vybaveni asistencnimi systémy. Stejné tak mezi novéjsimi ojetymi



vozy kolem 2-3 let stdri je vyrazny rozdil oproti starsim ojetindm,” uvedl na konferenci feditel Ceské
kancelare pojistitela Jan Matousek.

Prodeje AURESu v segmentu OSVC a firem tvori piiblizné 15 % z celkovych témér 100 tisic
prodanych vozli ro¢né. Nejvice B2B prodeji skupina zaznamenava na Slovensku, kde se tento podil
bliZi 20 %. Nejvice se prodavaji vozy Skoda Octavia a Superb.

Mezi top 10 vozy jsou také uzitkové vozy ¢i dodavky. Nejvice zakazniku je ze stavebnictvi (20 %),
nésledné dopravy, velkoobchodu a maloobchodu. ,,Obsluhujeme jak firmy do 30 milionti K¢ obratu
(45 %), tak i korpordtni zdkazniky s obratem cca 1,5 mld. V segmentu firem tvori 35 % spolecnosti se
Sesti a vice zaméstnanci, spolecnosti s deseti a vice zaméstnanci tvori 20 %. Dvé tretiny firem v
segmentu OSVC maji ro¢ni obrat do 3 miliont korun,” dodala Karolina Topolova. Prodeje AURESu v
segmentu OSVC a firem tvori pfiblizné 15 % z celkovych témér 100 tisic prodanych vozi ro¢né.
Nejvice B2B prodeju skupina zaznamenava na Slovensku, kde se tento podil blizi 20 %. Nejvice se
prodavaji vozy Skoda Octavia a Superb.

Mezi top 10 vozy jsou také uzitkové vozy ¢i dodavky. Nejvice zakazniku je ze stavebnictvi (20 %),
nésledné dopravy, velkoobchodu a maloobchodu. ,Obsluhujeme jak firmy do 30 milionti K¢ obratu
(45 %), tak i korpordtni zdkazniky s obratem cca 1,5 mld. V segmentu firem tvori 35 % spolecnosti se
Sesti a vice zaméstnanci, spolecnosti s deseti a vice zaméstnanci tvori 20 %. Dve tretiny firem v
segmentu OSVC maji roéni obrat do 3 miliontl korun,“ dodala Karolina Topolova. Podobné vidi
situaci na trhu také pojistovny, které poskytuji na automobily povinné ruceni a havarijni pojisténi.

,U fyzickych osob je v CR naprostd vétsina vozidel s prvnim majitelem ojetd - témér 80 %, zatimco u
firem je to do 50 %. Pricemz pravé tento pomeér u firem posledni dva az tri roky stoupd ve prospéch
ojetin. Zajimavé je také to, Ze ojetiny nakupované v CR prvnim majitelem jsou v priméru u firem o
dva roky mladsi nez u fyzickych osob,” uzavira Jan MatouSek. Podobné vidi situaci na trhu také
pojistovny, které poskytuji na automobily povinné ruceni a havarijni pojiSténi.

Segment ojetych firemnich vozu je zajimavy i pro spolecnosti poskytujici na jejich nadkup tvéry ¢i
leasing. ,Zdnovni automobily jsou zdatnym souperem novych vozidel v autosalonech. Porizeni
ojetého automobilu muze sniZit ztrdtu spojenou s poklesem hodnoty po koupi nového vozu, ale
zdroveri mohou mit mladé ojetiny prodlouzenou tovdrni zdruku ¢i servisni balicek, ktery omezuje
rizika nec¢ekanych vydajti pro druhého majitele. U ojetych vozil do jednoho roku stdri jsou pak velmi
Idkavé i nabidky financovdni, které jsou svymi parametry casto srovnatelné s financovdnim nového
vozu,” uvedla Jana Hanu$ov4, pfedsedkyné predstavenstva Ceské leasingové a finanéni asociace
(CLFA).

»Zanovni automobily jsou zdatnym souperem novych vozidel v autosalonech. Porizeni ojetého
automobilu muze snizit ztratu spojenou s poklesem hodnoty po koupi nového vozu, ale zaroven
mohou mit mladé ojetiny prodlouzenou tovarni zaruku Ci servisni balicek, ktery omezuje rizika
necekanych vydaju pro druhého majitele. U ojetych vozl do jednoho roku stari jsou pak velmi lakavé
i nabidky financovani, které jsou svymi parametry casto srovnatelné s financovanim nového vozu,“
uvedla Jana Hanu$ové, predsedkyné piedstavenstva Ceské leasingové a finan¢ni asociace (CLFA).
uvedla Jana Hanu$ové, predsedkyné piedstavenstva Ceské leasingové a finan¢ni asociace (CLFA).
uvedla Jana Hanu$ova, predsedkyné predstavenstva Ceské leasingové a finanéni asociace (CLFA).
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e-firmy/article.html?id=47152



https://www.aaaauto.cz/cz/zajem-o-ojete-vozy-se-zvysuje-i-u-firem-rikaji-prodejci-pojistovny-i-splatkove-firmy/article.html?id=47152
https://www.aaaauto.cz/cz/zajem-o-ojete-vozy-se-zvysuje-i-u-firem-rikaji-prodejci-pojistovny-i-splatkove-firmy/article.html?id=47152

