Exportny klub Eximbanky sa zameral na
exportne prilezitosti v juhovychodnej Azii
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Vcera sa v Bratislave konalo diskusné forum Exportny klub zamerané na juhovychodnu
Aziu, ktoré zorganizovala Eximbanka v spolupraci s Ministerstvom zahrani¢nych veci a
europskych zalezitosti Slovenskej republiky (MZVaEZ SR). Cielom podujatia bolo poskytnut
slovenskym firmam aktualne informacie o obchodnych prilezitostiach v tomto
perspektivnom regione, ako aj o statnych nastrojoch podpory exportu a ulohe Eximbanky
pri ich vyuzivani.

Podujatie otvorili predseda NR SR Richard Rasi, komisar pre obchod a ekonomickt bezpecnost,
medziinstitucionalne vztahy a transparentnost Eurdpskej komisie Maro$ Sef¢ovi¢, $tatny tajomnik
MZVaEZ SR Rastislav Chovanec a generalny riaditel Eximbanky Rastislav Podhorec.

Ako vo svojom prihovore zdoraznil generalny riaditel Eximbanky Rastislav Podhorec, juhovychodna
Azia sa v si¢asnom geopolitickom a ekonomickom kontexte dostéva ¢oraz viac do centra pozornosti.
»Svetovy obchod sa dnes meni rychlejsie nez kedykolvek predtym. Menia sa dodévatelské retazce,
obchodné vztahy, investi¢né toky aj geopolitické priority. A spolu s nimi sa meni aj mapa trhov, na
ktoré sa pozeraju eurépske firmy. Juhovychodné Azia dnes patri medzi najrychlejsie rastice regiony
sveta. Krajiny ako Vietnam, Indonézia, Malajzia, Filipiny i Thajsko posilnuju svoju poziciu v
priemysle, energetike, infrastruktire aj modernych technoldgidch. Zaroven rastie ich stredna trieda,
investicie aj dopyt po novych rieseniach a inovaciach,” uviedol Rastislav Podhorec.

Podla Eximbanky je pre Slovensko ddlezité, aby sa slovenské firmy dokazali presadzovat nielen na
tradi¢nych, ale aj na novych a perspektivnych trhoch. Podpora exportu je pritom nielen otazkou
jednotlivych firiem, ale aj konkurencieschopnosti celej krajiny. Prave preto rastie vyznam nastrojov,
ktoré firmam pomadhaju zvladat rizikd, ziskavat financovanie a vdaka nim vstupovat aj na
vzdialenejSie Ci naro¢nejsie trhy.

Eurokomisar Maro$ Seftovi¢ vo svojom vystipeni zasadil tému exportnych prileZitosti v
juhovychodnej Azii do $irSieho rémca obchodnej politiky Eurépskej tnie a potreby diverzifikacie
obchodnych partnerstiev. ,V dneSnom svete uz totiz nestaci iba vyrabat kvalitné produkty. Rovnako
dolezité je vediet sa presadit na globalnych trhoch, orientovat sa v meniacom sa geopolitickom
prostredi a mat partnerov, ktori firmam pomdhaja zvladat rizikd aj administrativne bariéry. A prave
o tom je dnes$né diskusia - o juhovychodnej Azii ako o jednom z najdynamickej$ich regiénov sveta a o
tom, ako moze EU pomoéct slovenskym a eurépskym firmém naplno vyuzit jeho potenciél,“ uviedol
Maro$ Seféovic.

Vo svojom prihovore poukazal aj na vyznam obchodnych dohéd Eurdpskej inie a ich konkrétne
prinosy pre europskych a slovenskych exportérov. Osobitne vyzdvihol region ASEAN, ktory ma viac
ako 680 miliéonov obyvatelov, rasticu strednu triedu, silnd industrializaciu a dopyt po modernych
technolodgiach, infrastruktire, zelenych rieseniach, automobilovych komponentoch ¢i digitalnych
sluzbach. V pripade Indonézie pripomenul, Ze nova obchodné dohoda postupne odstrani cla na
europske automobily a zaroven prispeje k odstraneniu duplicitnych testovani prostrednictvom
uznavania medzinarodnych automobilovych noriem UNECE.

Program podujatia pokracoval prezentéciami zéstupcov vybranych krajin juhovychodnej Azie.
Exportné prilezitosti svojich krajin predstavili zastupcom slovenského podnikatelského prostredia



Evangelina Lourdes A. Bernas, velvyslankyna Filipin pre SR, Giang Truong Pham, velvyslanec
Vietnamu v SR, Cheevindh Nathalang, chargé d affaires Velvyslanectva Thajska pre SR, Dhani Eko
Wibowo, radca-minister pre ekonomické zalezitosti Velvyslanectva Indonézie v SR, a Asrulnizam
Addrus z Malajzijskej organizacie pre rozvoj investicii.

Sucastou Exportného klubu boli aj dve panelové diskusie. Prva sa venovala Statnym néstrojom na
podporu exportu, druhé praktickym skiisenostiam s exportom do juhovychodnej Azie. Diskusie i
nasledné B2G stretnutia vytvorili priestor na prepojenie slovenskych exportérov, statnych institucii,
ekonomickej diplomacie, finan¢nych instittcii a odbornikov z praxe.

Vyznam takéhoto prepajania zdoraznil aj Rastislav Podhorec: ,Exportny klub vznikol preto, aby
prepdjal slovenskych exportérov, stat, ekonomicku diplomaciu, finan¢né institucie aj odbornikov z
praxe. O to viac ma tesi, Ze sa nam dnes podarilo stretnit v tak silnom zastupeni a spolocne
diskutovat o témach, ktoré st dolezité pre budicnost slovenského exportu.”

Cielom Eximbanky je aj prostrednictvom Exportného klubu podporovat slovenské firmy pri vstupe na
nové trhy, pomahat im orientovat sa v exportnych prilezitostiach a poskytovat im nastroje, ktoré im
umoznia zvladat rizikd spojené s posobenim na vzdialenejSich a naroénejsich trhoch. Ako zaznelo na
podujati, juhovychodna Azia predstavuje pre slovenskych exportérov region s rasticim dopytom,
silnou industrializaciou a vyznamnym potencialom pre spolupracu v oblastiach priemyslu,
infrastruktary, energetiky, modernych technoldgii, digitalizacie ¢i zelenych rieseni.
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