Expanze e-shopu do zahranici: co si pohlidat
z pohledu prava a DPH
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Vstup na zahranicni trh je pro e-shop skvéla prilezitost k rustu, ale i vyzva, na kterou je
treba se dobre pripravit. Jakmile zacnete cilit na zakazniky v jiné zemi, neni to jen o
prekladu popisu. Jak spravné zvladnout pravni a danové otazky? Prinasime odpovédi
odborniku.

Specialisté z Accace advokatka Jana Horackova a datovy expert Stanislav Zelezny ptipravili pro

vvvvvv

danovymi rezimy nebo legislativnimi povinnostmi.

Pro koho je webinar i clanek vhodny? Pro majitele a manazery e-shopt, ktefi planuji vstup na
zahranicCni trhy a chtéji si ujasnit zakladni pravni a dafiova pravidla expanze.

(Zdznam webindre je z brezna 2026. Tento textovy souhrn nize vznikl redak¢né pomoci Al ndstrojtl
Cesky.AI a ChatGPT 5.4).
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Jak s e-shopem expandovat do zahranici?
Expanze nemusi znamenat jen zalozeni firmy v jiné zemi. V praxi se nabizi tri zakladni varianty:

1. Preshranicni prodej z ceské firmy

Nejjednodussi model je ten, ze e-shop zlstava pod ¢eskou spole¢nosti a pro zahrani¢ni trhy si



pripravi dalsi jazykové nebo narodni mutace. Vedle ¢eského e-shopu tak mlze vzniknout tfeba
slovenskéa nebo madarska verze.

Vyhodou je nizsi administrativni a financni naro¢nost. Porad funguje jedna spolecnost, ktera plni své
hlavni povinnosti v Ceské republice. Ani v tomto modelu ale nestaci spoléhat jen na Ceské pravo, jak
si vysvétlime nize.

2. Zalozeni spolecnosti nebo organizacni slozky v zahranici

Druhou moznosti je zalozit v cilové zemi vlastni spolecnost nebo organizacni slozku. Takovy model
muze pusobit duvéryhodnéji vi¢i mistnim zakazniklim, zéroven je ale organizacné, administrativné i
finanCné naroc¢néjsi. V takové chvili uz firma vstupuje primo do pravniho a danového rezimu dané
zeme.

3. Prodej pres marketplace

Dalsi variantou je prodej pres trzisté, napriklad Allegro nebo Kaufland. I to je forma preshrani¢niho
prodeje. Védéli jste, Ze napojeni na Allegro najdete nové primo z administrace e-shopu?

Marketplace muze prevzit ¢ast praktickych otdzek spojenych se vstupem na dal$i trh, neznamena to
ale, ze tim pravni a danové otazky pro e-shop zcela mizi.

Proc je dulezité rozlisit B2B a B2C a jakym pravem se ridit?
Jedna z prvnich otézek pri expanzi zni, komu e-shop prodava, jestli je B2B nebo B2C.

Jak upozornuje advokatka Jana Hordckova ve webinari, v evropském pravu se muzete setkat s
pojmem volba prava, umoziujici smluvnim stranam - zpravidla v mezinarodnim obchodu - urcit,
pravem kterého statu se bude ridit jejich smlouva a pravni vztahy z ni vyplyvajici. V pripadé B2B e-
shopu mate moZnost podridit prodej pies e-shop pravnimu 4du Ceské republiky, z velké ¢4sti se
pak na vas bude aplikovat pravé pravni rad Ceské republiky.

U B2C je situace jina. Jakmile e-shop zacne cilit na spotrebitele v jiné zemi, vstupuje do hry i préavo
statu, na ktery se zaméruje.

Co je zaméreni cinnosti na jinou zemi?
Pokud provozujete Cisté Cesky e-shop, mate vSe v ¢estiné, v korunach a bez zjevného cileni na jiny
stat, pak samotny nakup napriklad od zédkaznika ze Slovenska jeSté neznamena, ze jste sviij prodej na

Slovensko zameérili.

Pokud spustite e-shop ve slovenstiné nebo na doméné .sk, uz tim davate najevo, ze se na slovensky
trh zamérujete. Za zaméreni na konkrétni stat muze byt povazovano napriklad to, ze:

« spustite e-shop v jazyce dané zemé,

* pouzijete narodni doménu,

» uvedete telefon s mezinarodni predvolbou,

« pustite reklamu cilenou na zédkazniky v daném state.

Co to znamena v praxi? To vysvétluje JUDr. Jana Horackova béhem webinére od 11:48.

Pojdme si to ukazat na prikladu Slovenska. Ve chvili, kdy spustite e-shop ve slovenstiné,



uz se to z hlediska prava bere, Ze se na Slovensko zamérujete. Nebo kdyZz na svych
webovych strankach uvedete telefon s mezinarodnim slovenskym predc¢islim. Predtim
nez expandujete do jakékoliv zemé, vzdycky si musite ovérit, jaké podminky a jaké
povinnosti vas v té zemi Cekaji vaci zakaznikiim. Protoze i v pripadé, Ze vezmete ty svoje
obchodni podminky, udélate Ctrl C, Ctrl V, ve vysledku nemuzete spoléhat na to, ze
opravdu plati to, co je v podminkéach.

Jana Horackova, advokatka Accace

U B2C je nutné védét nasledujici: Kdyz jako ¢esky e-shop expandujete napriklad na Slovensko a
uvedete, Ze se vase obchodni podminky ridi ceskym pravem, sice se na spotrebitele na Slovensku
uplatni primarné podminky ¢eského prava, ale vsude tam, kde je ochrana spotrebitele na Slovensku
vy$si neZ v Ceské republice, tak se na spottebitele uplatni pravidla slovenského préava.

Co to muze znamenat v praxi? Pokud ¢eské pravo rikd, ze musite poskytnout Sestimésic¢ni zaruku
na zbozi, a slovenské pravo rikd, ze musite poskytnout ro¢ni zaruku na zbozi, tak se na tu zaruku
uplatni slovenské pravo.

Vevs

dané zemé.
Co je potreba si predem oveérit
Pred vstupem do dalSi zemé si provérte hlavné:

* jaké povinnosti mate vuci zakazniklim,

« jaka spotrebitelska prava plati v cilovém staté,

* jaké informace musite uvadeét,

* jestli vase stavajici obchodni podminky v daném modelu viibec obstoji.

Pozor na zakaz geoblockingu

Pri expanzi v ramci Evropské unie je potreba myslet také na zékaz geoblockingu. Pokud mate vice
néarodnich verzi e-shopu, nemuzete zakaznikovi z jedné zemé branit, aby nakoupil pres jinou
jazykovou nebo narodni mutaci. Typicky tedy nemuzete zékaznikovi z Némecka zablokovat
objednavku pres slovenskou verzi e-shopu jen proto, Ze pro néj mate pripraveny jiny trh.

Jak je to se zahranicni regulaci prav spotrebitele

V ramci EU jsou prava spotrebitelt do urc¢ité miry regulovana, ale v kazdé zemi jsou regulovana
trochu jinak. Nékteré zemé maji pravidla, ktera nejsou na urovni EU regulovand (napr. obalova
legislativa v Némecku).

Mistni zakony zpravidla chrani spotrebitele v dané zemi, takze prodejce jim musi vyhovét. Pripadné
upravuji podminky, jaké musi zbozi nebo prodejce splhovat, aby se mohlo prodavat v dané zemi.

Jaka pravidla a informace mohou byt odlisné

e V nékterych zemich existuji konkrétni pozadavky na povinné informace, jaké udaje musi
byt na webu zverejnéné. V némecky mluvicich zemich je to tzv. Impressum.

» Rozdily se mohou tykat i samotného sortimentu. Nékteré kategorie zbozi mohou byt v
ruznych statech regulované odliSné nebo mohou podléhat jinym omezenim. Jako priklady
zaznivaji vyrobky s obsahem CBD nebo potravinové doplnky.



 Odlisnosti se mohou objevit i v pozadavcich na informace o produktech.
e Regulace slev, textace tlacitek.
» V Némecku plati legislativa, kterda ma specifické pozadavky na baleni zbozi.

GDPR v ramci EU. Kde mohou byt rozdily?

Na prvni pohled by se mohlo zdat, ze GDPR, narizeni o ochrané osobnich udaju, je v celé Evropské
unii stejné. V praxi do néj ale vstupuji i predpisy na trovni jednotlivych zemi (vyslovné pozadavky na
zpracovani osobnich udaji).

Rozdily se mohou tykat napriklad toho:

« kdy je potreba souhlas,

* jak prisné se posuzuje prace s cookies,

* jak maji byt nastavené cookies listy,

e jak prisné narodni urady pravidla vymahaji.

Tip: Pokud e-shop zacne cilit na zédkazniky v jiné zemi, je potreba zkontrolovat nejen obchodni
podminky a spotrebitelska prava, ale napriklad i to, jak se pracuje s osobnimi udaji a cookies na
konkrétnim trhu.

3 nej véci z hlediska prava pri expanzi. Co vzdy resit?

» jaké jsou naleZitosti e-shopu podle mistni legislativy
« jaka jsou prava spotrebiteltl podle mistni legislativy
* jaké jsou pozadavky na vyrobky v daném staté

Jak pri expanzi spravné uchopit DPH

Na pravni otazky ve webinéri primo navazuje i danova cast, kterou vede danovy specialista
Stanislav Zelezny. Co si zapamatovat? U DPH nesta¢i sledovat jen to, komu prodavate nebo do jaké
zemeé vystavujete fakturu.
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abyste byli schopni aplikovat ten spravny rezim:

« zda je Ceska spoleCnost, ktera expanduje a chce prodéavat do ¢lenskych statu, platcem DPH
(neplatce musi sledovat vysi obratu pro registraci DPH),

« jaky je fyzicky pohyb zbozi (klicové pro aplikaci spravného DPH rezimu),

* jaky je status zakaznika (B2C vs. B2B),

* kdo zajistuje prepravu.
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az konkrétni situace, ve kterych se potké zahranic¢ni zakaznik, preprava pres vice statll, dodavatelsky
retézec nebo sklad v jiné zemi. Na ty upozornuje danovy expert primo ve webinari.

Pro DPH je klicovy fyzicky pohyb zbozi

Pro spravné posouzeni je potreba si vZdy rict, odkud se zbozi odesila a kam jde zékaznikovi. Pravé to
mad zasadni vliv na to, zda se pouzije ¢eské DPH, zahranicni rezim, nebo zda bude plnéni od DPH
osvobozené.



Dulezity je fyzicky pohyb zbozi, ne to, kdo komu fakturuje.

Jestli budete odvadét DPH, potrebujete védét i kvuli cenotvorbé, abyste DPH pripadné mohli
zahrnout do kalkulace finalni ceny. Pokud si informace nezjistite v¢as a budete vychéazet z
predpokladu, ze jde o prodej bez DPH, mohlo by se stat, ze kvili chybé v cenotvorbé ji nakonec
platite ze svého zisku.

Je nutné také urcit, zda se jedna o DPH Ceské, nebo zahranicni, a zaroven si stanovit sazbu DPH
(zédkladni, snizenou, nulovou).

Kdo zajistuje prepravu?
Vedle fyzického pohybu zbozi hraje roli i to, kdo prepravu zajistuje. Jakmile se do transakce zapoji
zahrani¢ni prvek nebo dalsi subjekt v retézci, muze byt pravé tato otazka rozhodujici pro spravné

danové posouzeni.

To je dulezité hlavné ve chvili, kdy e-shop funguje pres dodavatelsky model nebo dropshipping.
Podivejte se, na co u dropshippingu z hlediska dani upozoriiuje datiovy specialista Stanislav Zelezny.

Jak v praxi urcit, kdo je B2B a kdo B2C

Dalsi otdzka se tyka samotného zékaznika. Pokud zdkaznik uvede platné DIC a e-shop si ho ovéri, je
situace jasnéjsi. Pokud ale zdkaznik nic neuvede, e-shop nema mnoho moznosti, jak si realné ovérit,
zda je zdkaznik B2B, nebo B2C. V praxi pak mohou vznikat ruzné pristupy. Obvykle nastéavaji tri
situace:

« zdkaznik je B2C a resi se zdanéni podle pravidel pro tento rezim,
o zdkaznik je B2B a m4 platné DIC, takZe se miZe uplatnit osvobozeni,
« zédkaznik vystupuje jako B2B, ale nemd platné DIC, a pak se aplikuje ¢eské DPH.

Chcete se seznamit s danovymi rezimy?

Doporucujeme webinar od 35:41, projdete si tak jednotlivé varianty v praxi. Prectéte si také: Jak je to
s DPH pri dodéni zbozi do EU, at jste, nebo nejste platce DPH a at prodavate B2B ¢i B2C.

Existuje moznost, abych nemusel danit zahranici nebo se tam registrovat?

Ano, seznamte se se specialnimi rezimy.
SME rezim pro malé podniky: shrnuti

Prilezitosti pro isporu naklada prinasi od roku 2025 tzv. rezim pro malé podniky (SME scheme)
s unijnim limitem obratu 100 000 EUR. Tento dobrovolny rezim vam umoznuje prodavat do
ostatnich zemi EU v rezimu osvobozeni - tedy bez nutnosti pripocitavat a odvadét zahrani¢ni DPH, i
kdyz uz jste prekrocili zakladni limit 10 000 EUR. Pro e-shopy to muZe znamenat konkurencni
vyhodu nebo moznost vyssi marze. Tento rezim je vyhodny predevsim pro mensi e-shopy, které
prodéavaji zboZi do JCS v hodnoté vy$si nez 10 000 EUR.

Registrace do rezimu SME je posuzovana pro kazdy stat samostatné.
Povinnosti po vstupu do rezimu SME:

e podavani Ctvrtletnich oznameni o obratu dosazeném v kazdém z Clenskych statu EU



 oznamovani zmén registra¢nich tdaju - napr. pridani nebo odebrani nékterého clenského statu
pro SME rezim
e oznameni o prekroceni limitu pro obrat dosazeny v EU

Rezim jednoho spravniho mista One Stop Shop

V pripadé prodeje zbozi nepodnikajicim fyzickym osobam (B2C) do jinych ¢lenskych stati EU, kdy
vaSe prodeje prekroc¢i limit 10 000 EUR, pro vés byt muze vyhodné vyuzit rezim jednoho spravniho
mista, tzv. OSS (One Stop Shop). Prectéte si vice o rezimu OSS nebo sledujte webinar od 47:11.

Rezim OSS umoziuje odvadét DPH z preshrani¢nich prodeju prostrednictvim jednoho danového
priznani poddvaného v Ceské republice, aniZ by bylo nutné se registrovat k DPH v kazdém
jednotlivém c¢lenském staté, do kterého zbozi dodavate. Co o OSS potrebujete védét, kdyz mate e-
shop na Shoptetu.

Dropshipping z pohledu DPH

Spousta e-shopt nema vlastni sklady a vyuziva model dropshipping. Z hlediska DPH se v tom ¢asto
chybuje, proto je dobré toto vCas probrat s ucetni. V nékterych variantach mohou e-shopu vznikat i
lokéalni registra¢ni povinnosti.

Pro spravné posouzeni je nutné urcit, ktery z prodeju je prodej (dodéni) s prepravou a ktery bez
prepravy, a nasledné aplikovat spravny rezim DPH. Co je klicové urcit a kdy to mize byt slozitéjsi,
vysvétluje Stanislav Zelezny béhem webinéare od 51:18

Sklad v zahranici. Co si pohlidat z hlediska DPH

Pokud se rozhodnete vyuzit sklad v zahraniCi (napr. na Slovensku), abyste byli bliz zdkaznikim,
pocitejte s tim, Ze to ovlivni vasi daflovou administrativu. Uz samotné premisténi zboZi z Ceska do
skladu v jiné zemi je zakonem o DPH povazovano za dodani zboZi. V tu chvili vam v daném staté
(napr. na Slovensku) vznika povinnost se registrovat k DPH.

Podrobnosti k tomu sledujte ve webinari primo zde: Klicové je rozlisit, komu zbozi ze skladu
prodavate. Vzdy je nezbytné sledovat pravidla DPH v tom staté, kde se fyzicky nachazi vas sklad.

https://blog.shoptet.cz/expanze-eshopu-pravo-dph
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