EU planuje zavést poplatek 3 € kvuli levnym
zasilkam z Asie. Svita lokalnim e-shopum na
lepsi casy?
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Levné nakupy z Temu a Sheinu jsou v dnesni dobé mezi evropskymi zakazniky velmi
oblibené. Tisice drobnych balikui denné putuji do domacnosti napri¢ kontinentem - bez cla
a Casto i bez zodpovédnosti. To, co je pro nékteré rajem levnych nakupu, je pro lokalni e-
shopare no¢ni murou a nékdy dokonce existencnim problémem.

Evropska unie od 1. ¢ervence 2026 zavadi jednotné clo ve vysi 3 EUR (cca 75 K¢) na vSechny zasilky
nizké hodnoty do 150 EUR, které prichazeji ze zahrani¢nich e-shopt (mimo EU).

Tato nova tprava je reakci EU na obrovsky priliv e-commerce zasilek predevsim z asijskych e-trzist.
V roce 2024 tak do EU dorazilo neuvéritelnych 4,6 miliardy baliki, pricemz az 91 % z nich
pochézelo z Ciny. Podle predbéZnych odhadl Reuters toto ¢islo v roce 2025 opét vzrostlo, dokonce
na zhruba 5,8 miliardy baliku.

K lepsi konkurenceschopnosti?

Cilem nové tpravy je predevsim zachovat konkurenceschopnost evropskych obchodniku. Platformy
jako Temu a Shein totiz dosud vyuZzivaji vyjimku, diky které jsou jejich zasilky do hodnoty 150 €
osvobozené od cla.

Takto dokazi mnozi asijsti prodejci obejit:

e cla a dané,
 bezpecnostni a environmentdalni kontroly,
e a zaroven prodavat vyrazné levnéji nez lokalni e-shopy.

A jaké jsou dusledky?

Nezdrava konkurence - Evropsti prodejci musi dodrzovat prisnéjsi normy, platit vysSsi mzdy i
naklady spojené s logistikou a skladovanim. Kombinace cenového dumpingu, danovych vyhod a
agresivnich marketingovych kampani s obrovskymi rozpocty vytvari nerovnocenné konkurencni
prostredi, které znevyhodnuje evropské prodejce.

Vyhybani se kontrolam - Mnohé produkty, které se takto dostavaji do Evropy, neprosly testy
bezpecnosti. Od kosmetiky, pres necertifikované détske hracky, az po falesné znacky. Zatimco
podnikatelé v Evropé musi splnovat prisna pravidla a snaset Castokrat az nezdravou miru byrokracie,
mnozi obchodnici ze tretich zemi si z toho tézkou hlavu nedélaji.

Danové uniky - Casté jsou piipady, kdy je deklarované hodnota zboZi zimérné podhodnocena, aby
se zasilka vyhnula placeni dani nebo cla. Jak to funguje? Bézné se stava, ze zbozi, za které zdkaznik
realné zaplatil 500 €, prijde na celnici s faleSnym dokumentem, na kterém je uvedena Castka 100 €,
pripadné odesilatel oznaci zbozi jako dar.



Nepredvidatelny vyvoj obchodni valky jako riziko pro
evropsky trh

Zésadni zmény v americké obchodni politice viiéi Ciné odstartovaly vinu zmén, jejiz dopady pocitil i
evropsky e-commerce trh. Kdyz Spojené staty zrusily vyjimku, ktera do té doby umoznovala dovazet
zboZi z Ciny do vy$e 800 dolari bez nutnosti placeni cla, narazily ¢inské e-commerce platformy na
necekanou bariéru.

Zasilky z Temu, Shein ¢i AliExpressu zacaly podléhat vysokym dovoznim cliim, ktera v nékterych
pripadech dosahla az 145 %. V kombinaci s prisnéjsimi celnimi procedurami se nakupy americkym
zékazniklim prudce prodrazily, coz vazné narusilo dosavadni byznys model téchto platforem. V
dubnu 2025 napriklad Temu zcela pozastavilo své Google Ads kampané v ramci USA.

Jak se tato situace projevila v Evropé? Prakticky okamzité doslo ke zvySeni objemu inzerce v
evropskych zemich. Tento presun marketingovych aktivit do Evropy se tak logicky projevil i
navysenim nakladu na reklamu pro evropské inzerenty, coz pocitili i mensi e-shopari vyuzivajici PPC
reklamu.

Jak zjistim, jestli mym reklamam konkuruje Temu?

Velkym strasdkem je pro Ceské e-shopare kvili vysokym reklamnim spendum jednozna¢né Temu.
Pokud vyuzivate Google reklamu, lze jednoduse primo v uctu Google Ads ovérit, zda je Temu i vasi
konkurenci. Staci prejit do sekce ,Statistiky aukci”, ktera je dostupna pod zalozkou ,Kampané“ a
,Statistiky a prehledy”.

V aukcnich statistikach naleznete prehled konkurenc¢nich domén, které se zobrazuji pri stejnych
poptavkach. Pokud se mezi uvedenymi doménami nachdzi i Temu, vite, ze s vami tato platforma
aktivné souperi o pozice v reklamdch cilici na stejnou skupinu zakaznika.

Obrdzek: Ukdzka z rozhrani reklamniho uctu Google Ads.

Jak na to reaguje EU? Navrh 3€ poplatku

Celni urady v ¢lenskych statech jsou v soucasnosti pod silnym tlakem. Musi zpracovavat miliardy
zasilek, které casto prochazi bez radné kontroly, protoze jejich hodnota je nizsi nez soucasny limit
150 €. To predstavuje velkou vyzvu nejen z hlediska administrativy, ale také ochrany spotiebitele a
spravedlivé konkurence.

Jako reSeni se navrhuje zavedeni nového poplatku, tzv. ,e-commerce fee” ve vysi 3 € za kazdou
zéasilku doruc¢enou primo spotrebiteli, priCemz zasilky smérujici do skladu v ramci EU by
podléhaly nizSimu poplatku (0,50 €). Tyto prostredky by mély slouzit k pokryti nékladl celnich
sluzeb, které musi zvladat zpracovani obrovského mnozstvi nizkondkladovych balicku. Cilem
opatreni je zaroven omezit zaplavu levného zbozi, které muze byt nekvalitni ¢i dokonce nebezpecné,
a ochranit evropské prodejce pred neférovou konkurenci.

Kdy muzeme tuto novinku oc¢ekavat v praxi? ,Podle aktudlné dostupnych oficidlnich informaci ze
strany EU stdle plati, Ze zavedeni pausdlniho cla ve vysi 3 € na malé zdsilky ze zemi mimo EU md
nabyt ucinnosti od 1. cervence 2026. K tomuto opatreni zatim nebyla ozndmena Zadnd zmena
terminu ani odklad,” komentuje Jan Srubar ze spole¢nosti TPA Group zaméfujici se na dafiové
poradenstvi.



Jde o prechodné reseni na urovni celé EU, které se bude uplatiovat jednotné ve vSech ¢lenskych
statech.

"Na rozdil od pozdéjsi, komplexni reformy celniho systému planované zhruba na rok
2028 se u tohoto 3 € cla v tuto chvili nepocita s narodni implementacni Ihutou. Opatieni
zapada do Sirsi snahy EU narovnat podminky na trhu a reagovat na masivni priliv malych
zasilek ze zemi mimo EU, zejména z Asie."

Jan Srubar’, TPA Group

Jsem majitelem e-shopu, jak muzu proti této konkurenci
bojovat?
Levné zboZi z Ciny bude pro radu lidi vzdy lakadlem, to vSak neznamen4, Ze Ceské, slovenské nebo

obecné evropské e-shopy nemaji $anci. Pravé naopak. Stéle vice zakaznikl hleda kvalitu, rychlé
dodani a férovy pristup.

Zde je nékolik konkrétnich kroku, jak se muzete odliSit:
Vyuzijte v ramci marketingové komunikace lokanost

Zvyraznéte, ze jste lokalni prodejce: jasné komunikujte puvod zbozi, sidlo firmy a moznost snadného
kontaktovani. Vyplnte si na webu sekci ,O nas” s pribéhem vasi firmy nebo znacky. Samozrejmosti
by mély byt i dostupné obchodni podminky a jasné informace o moznostech vraceni zbozi.

Ukdzka sekce ,,0 nds” slovenského e-shopu panakeia.cz, kterd klade diraz na lokdlnost.

Zduraznéte rychlé a spolehlivé doruceni

Zatimco balik z Asie muze prijit za 2-4 tydny, vy muzete ve vét$iné pripadu dodat zbozi do 1-3 dnd.

Nabidnéte zdkaznikim flexibilni moznosti vyzvednuti (Z-Box, Packeta, kuryrni spolec¢nosti...). Pokud
zakaznik potrebuje vas produkt rychle, napriklad jako darek, jisté uprednostni lokdalni e-shop, ktery

garantuje doruceni do nékolika dni.

Ukazte kvalitu, zaruku a bezpecnost

U produktt zverejiujte certifikaty, materidly a zemi ptvodu. Informace o znacce i vyrobce. Pomoci
vam muze také zapojeni do programu Heureka Ovéreno zakazniky. Proaktivné shirejte recenze,
fotografie od zakaznikl a odpovidejte na otazky.

Budujte komunitu

Vytvorenim aktivni komunity na socidlnich sitich nebo vlastnich platformach dokaZete se zékazniky
udrzovat dlouhodoby vztah zaloZeny na duvére, osobnim kontaktu a spole¢nych hodnotéch. Tim, ze
jim date pocit soundlezitosti a hodnoty, vytvarite néco, co levné a anonymni platformy jako Temu
nedokazou nabidnout - autenticky vztah se znacCkou, ktery drzi zdkazniky pri vas i pres agresivni
cenovou konkurenci.

https://blog.shoptet.cz/eu-poplatek-zasilky-z-asie
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